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1. INTRGCDUCCION

EI propésito de este articulo es dar a conocer y evaluar la segunda refor-
ma de precios que se efectudé en la Republica Democratica Alemana (RDA)
entre 1967 y 1971, Esta reforma era, a su vez, parte de los experimentos en
curso que s¢ habian aprobado en las pautas de julio de 1963 para una nueva
organizacion econdémica. El primer secretario del Partide Socialista Unifica-
do' recalcé la importancia de la reforma de precios al sefialar en diciembre de
1965 que era la “politica de precios. . . inherente en ¢l nuevo sistema econd-
mico™{1}.

El antecedente inmediato de ia reforma de 19671971 fue la revision de
precios que se efectué entre 1963 y 1967. Tal como se destacod en otra par-
te?, esta revisidn no pudo obtener un sistema de precios apropiado para efec-
tuar la descentralizaciéon de decisiones a las firmas y asociaciones industria-
lea® que contemplaban las pautas de 1968. Este resultado se origind prind-
palmente en el procedimiento de asignacion de la ganancia a los productos.
La utilizacion de los costos salariales como base para asignar la ganancia pro-
dujo una gran dispersién en las tasas de ganancias sobre el valor de los activos
en los distintos bienes, Al mismo tiempo, esta caracteristica imposibilité la
mtraduccién de una tasa uniforme de interés sobre los activos que se habia
propuesto en las pautas de 1963 para un nuevo sistema econémico,

VBl Partido Socialista Unificade de Alemania (comunista) & uno de varias agrupaciencs polilicas. Enla
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El fracaso de la revision de precios de 1963 4 1967 conduje a dos desa-
rrollos principales en cf frente de Ja reforma. Primero, se di6 una discusion so-
bre valor y precios que propuso un nuevo “precio tipo™ que seria apropiado
para condiciones socialistas de produccion,  Segundo, sc hizo cvidente gne
eran nccesarias nuevas medidas de precios. Estas no deberian solamente sub-
sanar los dclectos de la primera reforma sino que, ademads, dcbherian implantar
lo que se consideraba como un elemento distinto del nuevo sistema econdmi-

co, a saber, precios de transferencia (compraventa) flexibles para las {irmas®.

La relorma de precios en curso se imito, comao su antecesora de 1963 a
1967, al sector industrial. Por su parte, otra revision masiva de todos los pre-
cios de translercncia habria significado demorar demasiado el inicio de los ex-
perimentos con precios de transferencia flexibles. A raiz de esto, la segunda
reforma toné un atajo. Las autoridades decidieron introducir precios flexi-
bles paso a paso en la medida en que fuesen refijados los precios de transferen-
cia de acnerdo con el precio tipo que emergiera de las discuciones sobre valor
y precios.

Este articulo se divide en siete secciones. La primera corresponde a laparie
introductoria de este articnlo. La segunda seccion presenta los principales ar-
gumentos gue llevaron a la aceptacién de un precio tipo detenninado por el ca-
pital como representativo de condiciones socialistas de producéion, y la for-
mula que en definitiva se utilizo para los efectos de la segunda reforma de pre-
ctos. Sin embargo, esta seccion no entra en el detalle de la discusién, y, ademas
ignora el debate sobre criterios de inversiéon gue se planted al mismo tiempo.

La tercera seccidn presenta un bosquejo del nuevos sistemna de precios de
transferencia {lexibles para la industria. Se trataba de un sistema administrado
por cuanto el reajuste periddico de precios estaria a cargo de determinadas ins-
tancias dc la organizacidn ccondmica, en particular, de las asociaciones indus-
triales. Es necesanio enfatizar que las autoridades nunca tuvieron la intencion
de entregar la determinacién de precios al mecanisme del mercado. Lo que se
pretend(a era aprebender y/o simular las condiciones cambiantcs de la oferta y
de la demanda a través de la via administrative. Para este cfecto, el sistema
administrativo de precios echaria mano de sus tres componentes principales, a
saber, modelo de planificacién de precios, nuevos esquemas para la fijacion de
precias de venta para las firmas y un sisteina de regulacion de precios indus-
triales.

%na terminologia marmista, ¢l precio tipo es la férmula caracteristica del precio que se daria en un de-
terminado contexto tnstitucional. Por ejemplo, ¢l “precio de produccion™ con una ganancia media so-
bre el capital, se preaenta como el precio tipe del capitalismo competitivo.

"Debe nchalame gque precios fijos durante periodos considerables v, par la tanto, rigidos, eray una carac-
Leristica csencial del kinema de tipa sovidtico que sc pretendia reforaiar.



Las secciones cuatro a seis examinan mdividwidmente cada uno de estos
componcntes ¥ los experimentos conditcentes a su niplantacion que tuvicron
lugar entre 1967 v 1971, Al respecto, cabe senalar gque ¢l Consejo de Minis-
tros intrzodujo en noviembre de estc Gltimo afo una congelacion de los precios
industriales de transferencia {precio de venta de fébrica mas impuesto a la
compraventa menos subsidio si In hay) que puso ténnino a los experimentos
con precios flexibles.

La ultima seccidén evalia el sistema administrado de precios {lexibles y
sus progrcsos hasta 1971 vy, a la vez, hace importantes preguntas en relacion
con la coherencia y viabilidad de este sistema. Varias de estas interrogantes ya
habian tenido que formularse en el transcurso de la reforma de precios de
1963—1967. Estas preguntas tenian una relacion directa con el objetivo de
los experimentos de la segunda reforma de precios de ‘““activar ¢l mecanismo
completo del sistema econéomice” [2]. Por lo tanto, eran al mismo tiempo de-
cisivas para explicar el curso Gltimo de los experimentos para un nuevo siste-
ma econdmico.$

2 ELPRECIO TIPO DE LA REFORMA DE 1967-1971

La discusion sobre valor y precios que tuvo lugar en la RDA en la década
del sescnla no tuvo cast ninguna relacion con el diseio del sistema administra-
do de precios flexibles. La contribucion de este debate consistié mas que na-
da ¢n proveer a la segunda reforma de precios con un precio tipo que se consi-
deraba apropiado para condiciones socialistas de produccién.

Los resultados indeseables de precios y ganancias que se obtuvieron en la
revision de precios de 1963 a 1967, a raiz de la asignacién de la ganancius alos
productos en proporcion a sus coslos salanales, condujeron a un abandono
gradual del precio tipu con base salarial o wrabajo determinado. Simultanca-
mente, la proposicion de intreducir una tasa uniforme de interés sobre los ac-
tivos, a in de incentivar su utilizacidn racional, revalorizo el criterio de la in-
tensidad de capital, hasta entonces virtualinente descartado, para asignar la ga-
nancia a los productos. La necesidad de un precio tipo de capitaldeterminado,
esto es, donde la ganancia se asignara a los biencs ¢n proporcion al capital o
“fondos” requeridos en su produccion, ya se babia hecho notar en 1963 como
contrapartida logica a la proposicién de cobrar un interés por la utilizacion de
estos fondos [3].

.Debc schalape que las redaciones de precios ¥ ganancia conslituian solo la mitad del nucvo sistema ¢co-
némico administrado, Tambicn esiaba el complemento, que consisiia en pardmetros de mediano plazu
para la asignacidn de la ganancia de las firmas a distintos fondas tales vomo el [ondo para inversiones y
o fondu para incentivos. Estor parimciros formabian pare de los eXperimenios con nuevos €sqoemas
de incentivag para bas firmas basados en la ganancia,
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El argumento para justificar la direccion capital o fondointensiva para el
precio tipo fue que ¢l progreso técnico habia aumentado la importancia del
trabajo que se habia invertido en el pasado en fondos productivos’ a fin de
realizar la produccién en el presente. Este gasto, se argumentd, no se¢ hacia so-
lo para invertir trabajo en activos fisicos sino que, también, siguiendo plantea-
mientos modernos de 1a teoria del capital, en recursos humanos y en recursos
naturales. La progresiva capitalizacion. del trabajo en varios recursos, a dife-
rencia del trabajo gastado en e presente, requeria que este hecho se reflejara
en los precios [4].

Un precio tipo capitaldeterminado estaria en condiciones de establecer
una “relacion intrinseca” entre la asignacién de la ganancia a los productos y
el cobro de un interés sobre los recursos capitalizados, Por clerto, este era ¢l
eslabon que habia estado ausente en la revision de precios de 1963—-1967.
Mientras que [a ganancia se habia asignado a los productos de acuerdo con el
criterio de la intensidad del trabajo o costos salariales, se habia pretendido co-
brar un interés sobre el valor de activos fisicos que se requerian en su produc-
cién [5].

Resulta evidente que la relacidn intrinseca entre ganancia ¢ interés po-
dria lograrse igtroduciendo tasas unifonines de interés sobre los recursos capi-
talizados que servian de base o “canal’ para asignar la ganancia a los produc-
tos. Asi, si el precio se descomponia sucesivamente hasta mostrar los requeri-
mientos directos e indirectos de los varios recursos primarios capitalizados, in-
cluyendo en éstos tanto los actives fisicos como los recursos humanos y los re-
cursos naturales, se podia escribir el siguiente precio tipo capitaldeterminado
y las ganancias netas por unidad de preducto que le eran concomitantes:

NF_ NN, £ NN, NN -
P —rla.j+r2ﬂj+rs1j, i=1,2,... {1a)

i
1
i
bNOF = o =iyl v 6~ e + 05 - o =Lz (16) |

sujeto a
N_.N N_.N N N
rlbll,r2312,r3>|3
en que
pNF = Precio normativo del producto j correspondiente a un precio

tipo capitaldeterminado de tres canales {(nornativo en ¢l senti-

7En la teoria valor-trabajo, ¢l capilal, o fondos productives, sc visualiza come un equivalenie de trabaje
acumulado en ¢} pasado.
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do que se determina de acuerdo con normas prescritas para sus
varios componentes).

rh:,rg.rl; _ Tasas prescritas o normativas para la asignacién de la ganancia
a un bien en proporcion al capital que es necesario invertir en
activos fisicos, en trabajo y en recursos naturales para realizar
su produccion.

N NN . . . . .

oi ,,t)j vy = Coeficientes normativos capital-producto de los activos fisicos,
recursos humanos y recursos naturales del bien j (requenimien-
tos directos e indirectos por unidad de producto expresados en
valores monetarios).

ilN. i;‘, i? = Tasas normativas de interés sobre el capital invertido en activos
fisicos, en recursos humanos y en recursos naturales, respecti-
vamente.

ij"F = Ganancia normativa neta por unidad del producto j correspon-

diente al precio tipo capitaldeterminado de tres canales.

Los clementos de la f6rmula de la ganancia neta indican por s{ mismos los
principales topicos del debate. Estos fueron: la determinacion de los coefi-
cientes capital-producto de los distintos recursos, el procedimiento para deter-
minar las tasas para asignar la ganancia (ingreso) a los bienes y el significado de
las tasas de interés -—-denominadas de “impuesta™- sobre los fondos invertidos
en distintos recursos. Experimentos practicos ¢n relacién a estas tasas entre
1963 y 1966 ya habian llevado a la conclusién de que deberian ascender a un
6 2 8 por ciento a fin de asegurar su objetivo de promover un uso eficientc de
los distintos fondos productivos.

La mayoria de los participantes cn ¢l debate adhinié a la ortodoxia preva-
leciente que postulaba el cilculo de los precios en términos mcdios. Se recu-
mio al argumento tradicional para sefialar que, a fin de producir un lote cual-
quiera de productos se requeria una cierta cantidad “total” dc trabajo social-
mente necesario. De aqui se seguia que debia utilizarse el costo medio vy,
por lo tanto, coeficientes medios capital-producto técnicamente eficientes, a
fin de medir el costo por unidad. En efecto, el costo marginal, esto es, la utili-
zacion de coeficientes marginales capital-producto, sobrestimaria el gasto de
trabajo socialmente necesario cuando este coslo excediera al costo medio y vi-
ceversa |6 .

®Salvo referencias a Marx mismo. no se detects ningin otro argumento gue avalara ta finme adhesion
al principio del costo media.



Un pequeiio ciculo de académicos, cntre los cuales destacd Michael, fa-
varccid cl cnfoque dc precios 6ptimos, o de sombra, entendidos como la so-
lucidn de variables duales en un problema de programacién (lincal) de recur-
sos |7]. Sin embargo, este grupo fue incapaz de atracr apoyo para su propo-
sicién de quc la firma marginal, como una aproximacién al costo marginal, de-
bfa ser —dada la composicion de la produccién— el factor determinante del
precio. Fste punto de vista fue calilicado como tedricamente sospechoso [8].

El debate produjo pocos resultados acerca de como debian calcularse
los coelicientes capital-producto para los recursos humanos (y no abordé el
cilculo de estos coelicientes para los recursos naturales). Prevalecio una con-
siderable incertidumbre acerca de qué tipos de gastos debian calificarse como
inversidén con el objeto de derivar cocficientes capital-producto para los re-
cursos humanos [9]. En 1972 se esperaba que entre 1976 y 1980 podrian es-
tar disponibles soluciones pricticas a (in de introducir un precio tipo capital-
determinado de dos “canales” (capital invertido en activos fisicos y en recur-
sos humanos) en la industria {10].

La discusion sobre el signilicado econémico del interés fue encabezada
por Nick. Después de afirmar que Marx habia renunciado a analizar los fun-
damentos del inlerés, Nick argumenté que su origen se encontraba en una ca-
racteristica de la produccién que estaba presente en diferentes contextos ins-
titucionales. Esta caracteristica consistia en la asignacion de recursos que, en
vez de contribuir al producto en el presente, generaban aportes al producto
en periodos venideros. Por esta razon, el trabajo social que se habia capitali-
zado en el pasado no quedaba completamente reflejada a través del computo
de la depreciacion en los precios de periodos venideras. Era, ademas, necesa-
rio reconocer en los precios la anticipacion de fondos que sc habian invertido
hasta que la produccién pudiera realizarse. Aquellos usuarios que, a nombre
de Ja sociedad, habian tenido acceso a fondos productivos podian, por esta
razom, obtener en el futuro un prodncto mayor que el que de otra manera
habria estado disponible y, por lo tanlo, tenian que abonar a la sociedad una
remuneracion por este hecho. Con este argumento, Nick iguald las denomi-
nadas tasas de impuesto por la utilizacién de fondos productivos con las tasas
de interés, Estas Gltimas eran “la Gnica medida y forma de expresion” en los
precios de los fondos anticipados a la produccion [11]. A fin de reconocer
que el interés era un elemento del costo, este autor procedio a definir un pre-
cio de costo capitaldeterminado como el siguiente [12]:

P a; + i ji=1,2,... (1<}

NF'_.N N, N
i i 2

en que

i

NE Precio dc costo capitaldeterminado.
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ir:, ig. i]; ‘= Tasas de interés prescritas o0 normativas sobre el capital inver-
tido en activos fisicos, en recursos humanas y en recursos na-
turalvcs, respectivamente.

N aN N_ . : . . s

¢ .ﬁj Y Coeficientes normativos capital-producto para activos fisicos,

recursos humanos y recursos naturales del bien j {(requeri-
mientos directos ¢ indirectos por unidad de j expresados en
valores monetarios).

La proposicion de Nick de considerar no solamente la depreciacion sino
que también el interés en los cilculos de costo logr6é inmediata réplica, ya
que significaba reformular los eonceptos marxistas de costo y ganantia. Por
una parte, s¢ hizo notar que el trabajo social invertido ¢n el pasade no podia
traspasarse dos veces a los precios en el presente, csto es, una vez a través de
ka depreciacién y otra vez a través del interés, Este tragpaso, se insisti6, ya
ontaba completamente contenido en la depreciacién [13].

Por otra parte, se destacé ¢l hecho de que los argumentos de Nick eran
similares a aquellos que Bshm-Bawerk, como decano de laeconomia burguesa
de su época habia avanzado en ¢l pasado en pro de una teoria “natural” del
nterés (14].

Aungue las proposiciones de Nick no tuvieron reconocimiento oficial,
m: eoncepto de precio de costo permite contestar la pregunta, formulada por
Mann en 1963, acerca de si el interés era un factor de formacion de precios o
M era meramente una transferencia de ganancia, tal como lo sostenia la pre-
misa de la teoria del valor de Marx de que solo el trabajo es (valor) producti-
vo [15]. Es ficil ver que la substraccion del precio de costo capitaldetermi-
nado (férmula 1 ¢) del precio tipo capitaldeterminado {f6rmula 1 a) repro-
duce la ganancia neta por unidad de producto correspondicnte a este precio
tipo (formula 1 b). El resultado demuestra, en contra de los puntos de vista
de la mayoria de los participantes en ¢l debate, que a raiz de la ligazén que
#e propuso entre tasas de ganancias y tasas de interés, que estas altimas se ha-
bian convertido en un elemento de formacién de precios.

El debate también registrd escaso progrese en cuanto a criterios para fi-
jar las diferentes tasas de ganancia y de interés que contenia la formula de la
ganancia neta (f6rmula 1 b). A comienzos del setenta, permanecian obscuras
las relaciones tedricas entre la ganancia (ingreso) que era generada en la pro-
duccidn y su asignacion a los productos vilida para el socialismo [16]. En ge-
neral, se favorecian tasas uniformes de interés y tasas diferenciadas de ganan-
cia. Sin embargo, en este Gltimo caso, los argumentos eran puramente practi-
¢os como, por ejemplo, contribuir al financiamiento de la inversion en distin-
tas ramas industriales a través de las ganancias retenidas (17).
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La discusién no proporciond, por lo tanto, respuestas adecuadas a la
mayor parie de las preguntas que surgieron en relacion con el precio tipo ca-
pitaldeterminado. Sin embargo, ello no impidi6 que este Gltimo ganara en la
segunda mitad de la década del sesenta amplia aceptlacion como representati-
vo de condiciones sacialistas de produccion [18]. La aceptacion de un precio
tipo capital determinado sin una teoria subyacente firme, en particular, sin
una base clara de teoria del valor-trabajo, es, sin duda, el hecho mis destaca-
do del debate. No es dificil explicar este resultado. Un funcionario de alto
rango de la Junta Estatal de Planificacion habia sefialado en 1966 la razén
prictica decisiva que habia llevado a su adopcion:

“La revolucion técnica objetivamente obliga a la economizadén de re-
cursos productivos, el impuesto sobre los fondos productivos y el precio tipo
capitaldeterminado. . . si es que deseamos evitar el despilfarro debido a [a
meliciencia. . ." [19].

La necesidad de la eficiencia ¢n la asignacién de los recursos de capital
era la razén que se invoco para dar un sentido al nuevo precio tipo capital-
determinado. Por lo tanto, el precio de costa capitaldeterminado de Nick
(formula 1 cj tenia implicitamente precedencia en el argumento teérico. En
un segundo paso, se echaba mano al precio tipo capitaldeterminado {férmu-
la 1 a) con el objeto de asegurar la dependencia entre tasas de ganancia y ta-
sas de interés a través de la determinacion de la ganancia neta por unidad de
producto {foGrmula 1 b).

Un momento de reflexion evidencia que este razonamiento no es, en
maodo alguno, una aplicacion de las categorias de la teoria del valor de Marx.
Esta teoria da preeminencia a la asignacion de la garancia ¢n el precio tipo y
considera el interés como una mera transferencia (impuesto) de ganancias
previamente asignadas. Aun mas, con este punto de vista no s¢ divisan razo-
nes por las cuales deberian introducirte “impuestos™ por la utilizaddn de ac-
tivos productivos. Mds bien, valdria la pena eliminarlos desde la partida y
disminuir en forma equivalente las tasas para asignar la ganancia bruta.

Es evidente que nuevas medidas ¢n el frente de la reforma de precios no
podian esperar los resuitados del dificultoso progreso de la discusion sobre el
precio tipo capitaldeterminade de dos canales {activos fisicos y recursos hu-
manos) para la industria. La inadecuada formalizacién de este precio signifi-
cd que su variante mis simple, la del precio tipo con activos productivos fis-
cos (maquinaria e instalaciones) como canal para asignar la ganancia tenia
gue convertirse en una etapa en la fijacion de precios [20]. La adopcion de
este precio tipo capitaldeterminado resulté una completa sorpresa para los
mtérpretes ortodoxos de 1z teoria del valor. No podia ser de otro modo, ya
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que su formula era similar a la del “precio de producaon™ que Marx habia
propuesto coma tipica del capitalismo competitivo.

El precio tipo capitaldeterminado que se adopté en la segunda reforma
de precios acepté de lleno el principio tradicional del costo mds ganancia me-
dios. Mientras que el costo de produccion se calcularia sobre la base de coefi-
ciente técnicamente eficientes de insumo-producto, la adicién de la gananca a
un bien se calcularia en términos de una tasa prescrita uniforme sobre los acti-
vos fisicos que se requerian en su producciéon. Con esto, el precio tipo en re-
ferencia, sus ganancias brutas prescritas por unidad de producto (brutas en el
sentido de que incluyen el interés sobre los activos) y sus ganancias prescritas
netas por unidad de producto, que mostraban la relacion directa entre la asig-
nacién de la ganancia y ¢l cobro de un interés sobre los activos, podian escri-
birse

N[ _ . N NN, Nf_N - 24a
pj _r'aijpi+w Ij +r ajt J N TIN (Za}
pNef _ NE N i=1.2.. (2 b)
] 1] I
Nnf Nf .Ny N
S = —1 AR (2c)
by = ¢ ) e i=1,2,...
en que
p I = Precio capitaldeterminado del producto j con los activos fisicos co-
! mo canal para asignar la ganancia.
aI: = Requerimientos del iésimo insumo intermedio por unidad de pro-
ducio j, fijados de acuerdo con niveles normativos de eficiencia
técnica.
P; = Precio del iésimo insumo.
wh = Tasa normativa o prescnita de salarios.
Ij = Qoeficiente trabajo-producto del bien j, fijado de acuerdo con ni-
veles prescritos de eficiencia Lécuica.
el = Tasa normativa o prescrita uniforme de ganancia bruta sobre los

activos productivos.
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al¥ = Coelicicnle capital-produciv del bien j expresado en valores mone-
tarios y fijado de acuerdo con niveles prescritos de eficicncia técni-

—

ca.

b8 = Ganancias normativas brutas por unidad del producto j, correspon-
dientes al precio capitaldeterminado.

b = Ganancias nornativas netas por unidad de j, correspondientics al

precio capilaldeterminado.

Sin embargo, como habia dificultades pricticas para estimar los coeli-
cientes capital-producio para bienes individuales por el hecho de que entre
muchos utilizaban una misma capacidad instalada (dilicultad que las formu-
las recién descritas ignoran), la asignacion de la ganancia a los bienes descansa-
ria en métodos “indirectos™. Se trataba de un procedimiento simplificado
que hacia uso de la razdn capital-costo salarial del grupo de productos a fin de
distribuir la ganancia a sus difcrentes bicnes (Apcndice A).

3. BOSQUE)O DEL SISTEMA ADMINISTRADO DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA
FPARA LA INDUSTRIA

La simulacion de procesos mercantiles en la fijacion de precios se realiza-
ria a través de un sistema administrado constituido por tres componentes prin-
cipales: a) modelos para la planificacién de los precios, b) nuevos esquemas
de fijacion de precios de transferencia (compraventa) de (abrica para las (irmas
del sector industrial y c) un sistema de regulacion de los precios iudustriales.
Mientras que los primeros dos componentes permitirian fijar los precios y las
ganancias en forma anticipada para un periodo considerable, el papel del alti-
mo componente consistiria en contribuir a la refijacion de los precios prevale-
cientes en un periodo cualquiera,

Desde la partida se impusieron importantes restricciones a Ja (lexibilidad
de los precios. Los precios de transferencia entre firmas solo podian reducir-
s¢ pero no aumentarse. Al igual que en la revisién de precios de 1963 a 1967,
los precios de venta al por menor para las familias no podian subir [21]. Sin
duda, esta Gltima restriccion era el principal factor que explicaba la limitacion
impuesta al reajuste de los precios de transferencia®. Por titimo, debido ala
mecanica de elaboracton anual de planes, el reajuste de precios de transfcren-
cia se efectuaria una vcz al ao.

Los modelos de insumo-producta serian utilizados para su objetivo mas
habitual de contribuir a proyectar volimenes mutuamente consistcntes de

)08 sumenios de productividad {ambién podeian ser una razon para dar cuenta de la restriccion al alia
de log precior de trans forencia.
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produccién. Al mismo tiempo, se les emplearfa para proyectar precios de
transferencia de fibrica (precio de venta para las firmas productoras). Para es-
te efecto, los modelos usarian la férmula de precio tipo capitaldeterminado
que emergi6 del debate sobre valor y precios (formula 2 a). Por altimo, me-
diante una combinaeion de las producciones y de las relaciones precio-ganan-
cia que se habian proyectado, se planificarian las ganancias.

El punto de partida para los nuevos esquemas de fijacion de preaos de
transferencia serian los precios proyectados por los modelos de insumo-pro-
ductos de acuerdo con el principio del costo mds ganancias medsos. Estos
esquemas sobrcpasarian este principio recurriendo en forma sistematica a
adiciones y deducciones de ganancia segun el valor de uso de los productos,
Este perfeccionamiento en la fijactén de precios representa el desarrollo de
ideas que se habian experimentado timidamente en la revision de precios de
1963—1967. Su propdsito consistia en dar cabida al “papel estratégico del va-
lor de uso en relacionar la oferta con la demanda®™ [22]. Laimportancia que
se dio al **valor de uso™ o, como se verd, a los parametros representativos de
los aspectos cualitativos de un producto, representa en retrospectiva, la contri-
bueién mas importante que hizo la reforma de 1967—1971 al problema de
una correcta fijacién de precios [28]).

El esquema para la hjacion de precios de productos nuevos, mas elahora-
dos y obsoletos contenia las principales innovaciones tendientes a incorporar
el valor de uso a la mecanica de la fjacion de precios. El esquema se utiliza-
Tia en el caso de productos industriales que se elaboraban en gran escala y que
incluian una alta dosis de progreso técnico o que contribuian a su obtencion.
Por ejemplo, entre los productos que incorporaban un fuerte contenido de
progreso técnico estaban las maquinarias controladas por computadoras, mien-
tras que entre aquellos bienes que colaboraban a su avance estaban los micro-
circuitos electronicos para la fabricacion de computadores e instrumentos op-
ticos. Estos productos “determinantes de la estructura productiva” o de ca-
riacter estructural serfan sometidos a una presién competitiva en términos de
una continua introduccion de productos nuevos o mas elaborados. Estos alti-
mos tomnarian gradualmente obsoletos a las variedades mas antiguas. Para este
efecto, se ofrecerian incentivos econdmicos a lus firmas tomando como refe-
rencia la tasa uniforme de ganancias sobre los activos del precio 1ipo capiial-
determinado. Estos incentivos consist(an en una secuencia decreciente de adi-
ciones de ganancia cn los precios a los productos nuevos o mas claborados,
mientras que los productos que se tornaban obsoletos serian sometidos a de-
ducciones de ganancia. Se esperaba que este procedimiento induciria a un Mu-
jo de productos nuevos o mis claborados que contribuiria a elevar el dinamismo
técnico de la economia.

Los nuevos esquemas de fijacion de precios iban mas alla del principio
del costo mas ganancias medios, pero no lo sustitufan en el caso de las mate-
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rias primas y otros productos bisicos que demostraban cambios graduales en
sus caracteristicas de valor de uso. Sin embargo, en este caso también se otor-
garia una mayor ponderacién al valor.de uso al diferenciar los precios de
acuerdo con la cantidad de los productos. Esta diferenciacion tenfia por ob-
jeto incentivar la manufactura de item de alta calidad en el surtido de pro-
ductos.

Por su parte, la escasez de oferta, la substitucion de insumos importados
por materias primas domésticas y otros factores similares de “oferta y deman-
da", serian considerados en forma ad hoc. En este caso, los precios que emer-
gian de los varios esquemas de fijacién serian reajustados de modo pertinente.

Tanto la proyeccidn como la fijacién de precios de transferencia partie-
ron del supuesto de que “el calculo de los cambjos anuales en los precios que
son posible y requeridos. . . s puede realizar por anticipado” {24). En prin-
cipio, los precios futuros de transferencia que se habian planeado se irfan con-
virtiendo en precios corrientes o actuales para las firmas en cada uno de los
afios de un plan quinquenal [25]. Sobre Ia base de estos precios y otras pro-
yecciones, y del marco de restricciones que hubiesen sefialado las directivas
de las autoridades centrales, lag firmas efectuarian sus proposiciones de pro-
duccién ¢ inversion.!©

Los precios de transferencia vigentes en un periodo cualquicra se habian
fijado cn alguna fecha en el pasado. Esto requeria de reajustes en los precios
de transferencia en el periodo en cuestion a fin de considerar las maltiples y
cambiantes condiciones en Ia produccién y el mercado. Con el objeto de refi-
jar una parte importante de los precios de transferencia, las asociaciones indus-
triales recurririan al tercer componente del sisterna administrado, esto es, al
sistema de regulacion de los precios industriales. Este componente cra un
“mecanismo” para la administracion de los precios. Las asociaciones indus-
triales compararian las tasas plancadas y cfectivas de gananctia y procederian
a refijar los precios de transferencia aplicando reglas casi automaticas.

El grado requerido de flexibilidad en los precios se lograrian en términos
de una estructura de precios de transferencia que contenia tres “formas’ de
precios. La aplicacidn de una de estas formas a un producio en particular de-
pendia de caracteristicas de su produccién, del grado en que se juzgaba que el
producto contribuia al progreso técnico y de su importancia en la estructura
de precios de transierencia. Dos tipos de bienes eran prominentes: materias

19,, planifcacidn sobre la base de precios corricntes no implicd ¢l abandono de 1a prictica de caleular
la produccion y las ganancias 1 precios corutanles de un afio base. Un punto de partida de los nueves
sistcmas de incentivos fue que el cambio en e valor de 1a produccidn y de las ganancias, que represen-
tabro un puro efecto de pPrecio, no significaba ninguna variacon en el descmpeidio de lag firmas. Por
Io 1anto, estas variaciones Lenian que eliminerse pam conocer su desempeio “propio™.
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primas y productos basicos, y bienes nuevos y mas elaborados producidos en
masa en las ultimas etapas de la manufactura.

Los precios de transferencia de las materias primas y producto basicos
que podian afectar de manera significativa el sistema de precios serian admi-
nistrados por las instituciones centrales del Estado como precios con forma
semifija. La refijacion central se efectuaria periddicamente y, por lo tanto,
estos productos no caian bajo el sistema de regulacién de precios industria-
les. Los precios de transferencia de estos productos se fijarfan de acuerdo
con el principio del costo mds ganancias medtos, ya que se consideraba que el
progreso técnico no era una caracteristica distintiva de su produccion. Sin
embargo, este principio serfa adaptado con el objeto de dar mas énfasis ala
calidad como factor de diferenciaciéon de precios.

Los precios de transferencia para los productos de las etapas terminales
de la manufactura que, se afirmaba, tendfan a incorporar una fuerte dosis de
progreso técnico, serian administrados por las asociaciones industriales con el
esquema de fijacién de precios para productos nucvos, mas elaborados y ob-
soletos, fabricados en gran escala. Los precios de estos productos tendrian la
foma de precios maximos, y estarian sujeto a reducciones periodicas prede-
terminadas de acuerdo con su grade de obsotescencia. Los productos nuevos
o mas elaborados exhibian, por lo tanto, la forma de precios casi flexibles.
Eran el campo principal de accion del sistema de regulacién de precios indus:
triales,

Por altimo, estaban también los bienes y servicios producidos en peque-
fia escala, en particular, aquelles manufacturades a la orden. Para estos pro-
ductos, se utilizaria la forma de “precios acordados’ que serian negociados
entre las propias firmas, y que tendrian muchas de las caracteristicas de los
precios de mercado determinades de acuerdo con las condiciones de oferta y
demanda.

El Cuadro 1 muestra las principales interrelaciones entre diferentes ti-
pos de producto, las formas de precios, los esquemas para la fijacién de pre-
cios y el sistema de regulacién de precios industriales. La tabla da por senta-
do que modelos de insumo-producto proyectarian las tendencias de precios
de grupos de bienes y de productos en particular.

4., PLANIFICACION DE LAS RELACIONES PRECIO~-GANANCIA

4.1. Hacia un sistema de modelos de insumo-producto para la proyeccion de
precios y la planeacién de la produccion y de la ganancia

La proyeccion de precios de fabrica y la planeacion de la produccién y
de la ganancia se basaria en un sistema interconectado de modelos de insu-
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mo-producto que se elaboraria en cuatro niveles de desagregacién. En pri-
mer lugar, estaba un modelo de insumo-producto denominado del producto
social, que contenia ciento vcintiuna posiciones compuestas por ramas indus-
triales y grupos muy agregados de produetos. Enseguida, habia un modelo
de insumo-producto “representativo” de la estructura de produccion de bie-
nes, que contenia mil ciento cuarenta y ocho posiciones para grupos de bie-
nes y productos especificos. Estos Gltimos cran aquellos productos que se
consideraban vitales para el flujo de la produccion como un todo. Por ulti-
mo, €n Un tercer y cuarto nivel, existian modelos de insumo-producto para
las asociaciones industriales y las firmas en términos de grupos de productos
estrechamente definidos y productos especificos [26]. Una caracteristica
importante de estos modclos, en relacién a la proyeccion de precios, era la
adopcion del principio de la tasa media de ganancia sobre los activos produc-
tivos de precios tipo capitaldeterminado (formula 2 a) [27].

La utilizacion préctica de los modelos de insumo-producto implicaba la
resolucion de sus ecuaciones de precio y produccién para los precios capitalde-
terminados y para las producciones brutas, respectivamente. Laproyeccion de
las relaciones de precio-ganancia se combinaria a continuacién con las pro-
ducciones planeadas con el objeto de inferir las implicaciones para {a ganan-
cia neta (esto es, después del cobro de un interés sobre los activos produeti-
vos) a diferentes niveles de desagregacién de Iz produccion.

El modelo de insumo-producto del producto social y el modelo de insu-
mo-producto representativo de la estructura de produccion se pueden consi-
derar como ¢l punto de partida para los efectos de la proyeccién de precios y
la planeacion de la produccién y la ganancia. Una formulacién de texto de
insumo-producto de precio tipo capitaldeterminado se recoge en la ecuacion
3 a. El primero de sus términos representa los costos de los requerimientos
directos ¢ indirectos de trabajo por unidad de productos, y ¢l segundo, los
costos de los requerimientos directos ¢ indirectos de capital (activos produc-
tivas) por unidad de productos:!!

p=wl-a) +dpka—a (8a)

donde
P' = Vector fila de precios de transferencia de fabrica para productos
agregados en grupos.

Vg pracntacién admite, para simplificar, que & trabajo e3 homogeneo y que todos los coeficientes
de intumoproducto s¢ miden en términos fivicos. El lector podri percatarse de que low inaumos in-
termedion que aparecen en cf preco capitaldeterminado de up bicn (férmula 2 &) han sido sustitui-
dos por loa requerimientos indirectos de trubajo y de activos productivos.
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w = Tasade salarios.

I = Vector fila de coeficientes trabajo-producto de las distintas posicio-
nes de grupos de productos del modelo de insumo-producto.

A = Matriz de cocficientes de insumo-producto intermedios, expresada
en términos fisicos.

! = Tasa uniforme de ganancia (bruta) sobre cl valor de los activos pro-
ductivos.
K = Matriz de cocficicntes capital-producto expresada en términos fisi-

cos, esto es, requerimicntos del iésimo tipo de activos para producer
una unidad del jotaésimo grupo de bienes en un perfodo determina-
do.

Una reagrupacién de términos permite obtener la solucion para el
vector de precios (véase el Apéndice B para una derivacién completa de
soluciones).!? La férmula 3 b proporciona, por lo tanto, para un afio veni-
dero de un plan de mediano plazo, una solucion para ¢l vector de precios
de un modelo agregado en términos de sus matrices de insumos intermedios
y de coeficientes capital-producto, una tasa uniforme de salarios y una tasa
uniforme de ganancia sobre los activos praductivos. La férmula 3 ¢ sefiala
para un afio venidero de un plan d¢ mediano plazo, la soluciéon para las pro-
ducciones plancadas brutas de las distintas posiciones de bicnes en términos
de un vector de demanda final y de la matriz de coeficientes intermedios de
insumo-producto. La expresién 3 d corresponde a la definicién del valor de
la produccion. La férmula 3 e proporciona, en términos de esta definicién,
una determinacién formal del nivel de los precios de fibrica {28). Por Glti-
mo, la expresion 3 f representa, para el afio del plan de mediano plazo en
referencia, las ganancias netas de las diferentes posiciones de bienes del mo-
delo de insumo-producto. Estas ganancias resultarian de la combinacién de
las proyecciones de precio-ganancia y de produccién:

PP=wl (I-Ar I-rfxp-apr}~ {3 b)
X=[—A]"'Y 3¢
P=pX (34

13y 24 soluciones pam loa veclora de precios de los modelos de inmumo-producto no s¢ explicaron en
la documentacda disponlhle de la RDA.
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(%X)‘ p- 1 (3 ¢)

B'=(f—ip KRy (310
donde

p = Vector fila de precios de transferencia de fabrica de productos agre-
gados en grupos de un modelo agregado de insumo-producto para
un afio venidero de un plan de mediano plazo (siendo p su vecior
columna).

X = Vector de producciones brutas en términos fisicos de los grupos de
productos para un afio venidero de un plan de mediano plazo (sien-
do X su matriz diagonal).

Y = Vector de produccién para demanda ftnal en términos fisicos de los
productos agregados en grupos para un ano venidero de un plan de
mediano plazo.

P = Valor de la produccién bruta en marcos corrientes del propio perio-
do para un afio venidero de un plan de mediano plazo.

B = Vector fila de ganancias planeadas netas de los productos agregados
€n grupos para un afio venidero de un plan de mediano plazo a los
precios de transferencia de fibrica proyectados para ese afo.

,i = Tasas uniformes de ganancia (bruta) y de interés sobre el valor de
los activos productivos.

Un procedimiento similar a aquel que esta ejemplificado en las férmulas
anteriores puede visualizarse para los efectos de proyectar precios de transfe-
rencia y de planear la produccion y Ja ganancia para productos y grupos de
productos definidos en forma estrecha. Con cste objeto, se utilizarian mode-
los parciales de insumo-producto para las asociaciones industriales y las fir-
mas. La ecuacidon 4 a es una formulacion de insumo-producto para el precio
tipo capital-determinado de una rama industrial, en este caso, 1a rama “‘uno”’.
Sus términos traducen, respectivamente, los costos de los requerimientos di-
rectos ¢ indirectos por unidad de productos de trabajo, de capital (activos
preductivos) y de insumos intermedios proporcionados por el conjunto de

otras ramas industriales “dos™.!3

Ny prexcniacion supone, para abreviar que e trabajo & homogénea y que todos los coeficienies de
fumo-producto e miden en términes uicos, La homogenddad del trabajo y el supuasto de vns

" mea uniforme de ganancia sobre 1oe artivos produciivos permiten formular 10dos loa modelos de in-
mmoproduciy on términos de la minma tasa de salario ¥ de la misma taas de ganancia.
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Prswl H—A T + podli-a ! + Ky [1-A)7! (43)

€n que

p; = Vector fila de precios de transferencia de fibrica para los productos
(o grupos estrechos de productos) de una rama industrial “uno”, pa-
ra un afio venidero de un plan de mediano plazo.

w = ' Tasadec salarios.

I} = Vector fila de coeficicntes trabajo-producto de los bienes del mode-
lo parcial de insumo-producto.

A; = Matriz de coeficientes de insumo-productos intermedios de la rama
industrial “‘uno”, expresada en términos fisicos.

¥ = Tasa uniforme de ganancia (bruta) sobre el valor de los activos pro-
ductivos.

K, = Matriz de¢ cocficicntes capital-producto de Ja rama industrial “uno”,
cxpresada en términos [fisicos, esto es, requerimientos del ié¢simo ti-
po de activos para producir una unidad del jotaésimo bien ¢n un pe-
riodo determinado.

py = Vector fila de precios de transferencia para los insumos intermedios
provistos por otras ramas industriales “dos”.

m_ = Matriz diagonal de insumos intermedios provistos por otras ramas

industriales “dos” {matriz requerida para efectos de multiplicacion).

Una reagrupacién de términos permite obtener la solucion para el vec-
tor de precios {véase Apéndice B). La férmula 4 b proporciona, por lo tanto,
para un aiio venidero de un plan de mediano plazo, una solucion para el vec-
tor de precios de un modelo de insumo-producto para Ja rama industrial
“unc”, en términos de sus matrices de insumos intermedios y de coeficientes
capital-producto, y tasas uniformes de salario y de ganancia sobre los activos
productivos. La-férmula 4 ¢ sefiala, para un aito venidero de un plan de me-
diano plazo, la solucién para las producciones plancadas brutas de las dife-
rentes posiciones de bienes en términos de un vector de demanda final y de
la matriz de coeficientes de insumo-producto intermedios. La expresién 4 d
corresponde al valor de la produccién de la rama industrial “uno”. La fér-
mula 4 ¢ proporciona, en términos de esta definicién, una determinacién for-
mal del nivel de precios de fibrica de la rama. Por tltimo, la expresion 4 f
cquivale, para el afio del plan de mediano plazo en referencia, a las ganancias
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netas de las diferentes posiciones de bienes del modelo de insumo-producto.
Estas ganancias resultarian de la combinacion de las proyecciones de precio-

pnancia y de produccion:
py=(wTy +py dg) (1— AN {1 — TR 1~ A ) - (4b)
X, = B-AJ' Y, (4¢)
P =0\ X, (4 d)
("Tl;' XY p, =1 (4 0)
B, = (- ) py ik, X ) “n
donde

P} = Vector fila de precios de transferencia de fdbrica para los productos
(o grupos estrechos de productos) de una rama industrial *uno”,
para un ano venidero de un plan de mediano plazo (siendo Py su
vector columna)

X, = Vector de produccioncs brutar de los bienes de la rama industrial
*uno”, en términos fisicos, para un afio venidero de un plan de
mediano plazo (siendo X su matriz diagonal).

Y, = Vector de produccion para demanda final de los bienes para la rama
industrial *“uno”, en un afo veaidero de un plan de mediano plazo.

P, = Valor de la produccién bruta de los bienes dc la rama industrial
“uno”, en marcos corrientes del propio periodo, para un aio veni-
dero de un plan de mediano plazo.

By, = Vector fila de ganancias planeadas netas de los productos, de la ra-
ma industrial “uno”, para un afio venidero de un plan de me-
diano plaza, a los precios de transferencia de fdbrica proyectadas
para cse afio.

g.0 = Tasas uniformes de ganancia (bruta) y de interés sabre el valor de

los activos productivos.

Las formulas para la proyeccion de predos y la planificacion de la pro-
duccitn y de las ganancias de niveles sustancialmente diferentes de desagre-
gacién de ]a produccion en bicnes, tal como en el caso de las que se han avan-
zado arriba, proporcionan la clave para visualizar los serios obsticulos que se
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presentaron cuando se intentd ensamblar las cifras de {os diversos modelos en
un todo coherente. Deé estas dificultades, [a mayor se encontrd enla descom-
posicion dc los niveles de precios para grupos agregados de bienes de modelos
macroeconomicos de insumo-producto y, en eonsecuencia, también en la de-
sagregacion de sus cifras agregadas de produccion y ganancias. Esta descom-
posicién tania quc ser tal que las cifras desagregadas correspondieran a aque-
llas que eran requeridas y suministradas por los modelos de insumo-producto
que se elaboraban con un grado mas fino de definieion de sus bienes. Un
problema similar se preseniaba en relacion a los precios, la produccion y las
ganancias de productos cuya especificacion era demasiado detallada como
para ser parte de modelos de insumo-producto, o que se habian definido con
un grado diferente de agregacion en ¢l sistema de balances de materiales.’*

Por ejemplo, los niveles de precios para grupos agregados de bienes que
proporcionaban las formulas 3 b y 3 e del modelo macroecondmico (repre-
sentativo de la estructura de produccién) no podian alimentar las formulas
de precio de un modelo de insumo-producto mas desagregado para una aso-
ciacién industrial (formula 4 b y 4 €.} Laos niveles de precios proyectados por
el primero no proporcionaban a este Gltimo los precios de insumo interme-
dios provenientes de otras ramas industriales, ya que estos precios tenian que
ser calculados para productes mucho mas especilicos, Laintegracion de los va-
rios modelos de insumo-producto en un sistema de planeacidn requeria, por
lo tanto, de un procedimiento de descomposicion de cifras agregadas de pre-
cios (produccién y ganancia} al margen de los modelos de insumo-producto.

En 1969 se admitié que la desagregacion de niveles de precios era el
problema fundamental que impedia ensamblar las cifras de los modelos de
insumo-producto en un todo coherente de precios, preduccion y ganancia
(29]. Dos aios después el problema de ta descomposicion adan requeria del
“desarrollo de un procedimiento practico y aplicable para planear y fijar el
precio de los preductos individuales” [30].

4.2, Experimentos con proyeccitones de precios

El modelo de insumao-producto del producto social y el modelo de in-
sumo-producto representativo de la estructura de produccion de bienes pro-

'%0Un balance de material @3 un cuadro contable de doble entrada en quec sr mnota el detalle de Las dia-
ponibilidades de un producto (o grupo homogéneo de productos) en un lado y los requerimientos
ai o otro. La comparacion entre disponibilidades y requedmicntos permile por apioximacioncs su-
cesivas lograr una consistencia entre ambos. Debe sefialarse que los halances de materiales permane-
cieron como o principal instrumenta de planeacion de la produccidn. Lo que se preiendia con los
modclos de injumo-producto era calcular «n forma apropiada lss interdependencas en la produc-
cidn,



dujeron sus primeros resultados en 1968 con la proyeccion de sus respectivas
relacioncs de precios parz el bienio 1969--1970. Estos modelos habian pre-
dieho 1an pronto como en 1969 los nivcles de precios de transferencia de sus
pasiciones dc productos para el plan 19711975 (en términos de variaciones
exdgenas de sus coeficientes de insumo-producto, de tasas dadas de salarios
y, probablemente, en términos de tasas uniformes de ganancia sobre los acti-
vos productivos) [31].

Sin embargo, en 1972 se¢ reconocié que no habia sido posible planear
en forma interrclacionada los flujos de produccion con los flujos finan-
cieras, esto es, con los precios y las ganancias. Como era de esperarse, el
problema no resuelto de la descomposicion de precios resulto el prineipal
factor responsable [32]. Es, en consecuencia, entendible que el objetivo de
planear y balancear en térmminos de los precios que se anticipaban como
precios efectivos en afos venideros tuviera que postergarse. Este objeti-
vo geria logrado paso a paso entre los ahos 1971 y 1975 (33]. Ello deja-
ba, sin embargo, en el intertanto, el nuevo sistema econdmico de admi-
nistracion de Ja economia basade en la gamancia sin un fundamento de
precios.

5. NUEVOS ESQUEMAS PARA LA DETERMINACION DE PRECIOS DE TRANSFE-
RENCIA

El objetivo de los nuevos esquemas de [ijacion de precios de transferen-
cia fue ligar las relaciones de precios y ganancias con el progreso técnico. Esta
ligazon provendria de la aplicacion sistematica de sustanciales adicioncs y
deducciones de ganancia en relacién a una tasa media de ganancia sobre
los activos de los precios capitaldeterminados (férmula 2 a) que se toma-
rian como puntos de rcferencia.  Las adiciones y deducciones de ganiancia
represcntaban la nueva importancia que se dio al valor de uso como factor
de formacion dec precios. [.a sistemnatizacién de estas adiciones y deduc-
ciones se originé en proposiciones que Schauer efectuara en 1965. Como se
verd, éstas cran cquivalentes a una simulacién planeada de la teoria del ciclo
del producto de formacion de precios en condiciones de un rapido progreso
técnico | 34].

Un objetive principal de los nucvos csquemas de formacion de precios
fue disminuir la hrecha técnica entre la RDA vy los paises industrializados de
occidente y, eventualmente, la de crear una ventaja técnica a {avor de Ia
RUA. En la teoria del comercio intermacional, el enfoque del cicle de pro-
ducto se ba utilizado para cxplicar el flujo de comercio por la existencia de
brechus tecnolagicas [35). Del mismo modo, en la RDA la exportacion de
productos industriales altamente claborados seria estimulada por los nuevos
esquemnas de ormacion de precios |36,
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5.1. El precio de valor de uso para un producto

La importancia que se asigno al valor de uso se reflejo en las nucvas de-
finiciones de precios. Las caracteristicas cualitativas de un producto hacian
de su precio monctario un precio “nominal” a menos gue este precio se hu-
bicra deflactado por un indicc que midiera sus caracteristicas cualitativas
puesto que “la efectividad tenia en iltima instancia que medirse €n términos
del valor de uso de una mercancia’ [87].1% En el caso dec un producto nue-
vo o mas claborado, este indice expresaba en forma numérica atributos tales
como durabilidad, desempetio, presentacion, ctc. en relacién a un bicn sus-
tituto que sc tomaba como punto de referencia. Se trataba de cxpresar en
un namero el valor de uso, o sca, la capacidad que en forma objetiva se atri-
buia a un producto para satisfacer necesidades.!® El Apéndice C presenta
un cjemplo del cdlculo de un indice de valor de wso.

Asi, si sc tenia un producto nucvo o mis claborado j°, su precio de valor
de uso era ¢l cnodente entre su precio monetario y un indice representativo
dc sus par&metros de valor de uso [38]):

P

v____ ¥ 100 Sa
Py ..Uy (53)
i ]
cn que
L] . . .
B = Precio de valor de uso de un producto nuevo o mas elaborado j’.
Py = Precio monctario de un producto nucvo o mas elabomdo j'.

I(Up,UjF Indice de valor de uso del producto j’ en relacién a un sustitu-
1o cércano j ya existente.

5.2. Esquema de fijacién de precios para productos nuevos, mis claborados
y obsoletos producidos en serie

a) Principios de formacién de precios del ciclo del producto.

El esquema de formacion de precios para productos nuevos, mas elabo-
radas y obsolctos que eran producidos en gran escala intenté llevar a la prac-
tica ¢l punto de vista de que “el precio cxpresa las condiciones de produc-
cién y del mercado en forma apropiada si alcanza sus cfectos plancados en

::El precio de valor de uso se denomind “precio real”,
El enfoque de uiilidad (utility) admite, en cambio, que esls capacidad cv, en Gltimo término, una
apreciacién suhjetivg,



GRAFICO 1

ESQUEMA DE FIJACION DE PRECIOS PARA PRODUCTOS NUEVOS
MAS ELABORADOR Y OBSOLETOS PRODUCIDOS EN GRAN ESCALA
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todas las lases de produccién desde la investigacion y el desarrollo hasta las
ventas y el término de la produccion™ [39].

El Graflico | muestra las adiciones y deducciones de ganancia, en rela-
cion con la tasa uniforme de ganancia sobre los activos, que serian aplicadas
durante el ciclo de vida de un producto nuevo y mas elaborado. Se esperaba
que este procedimiento incentivaria alas asociaciones industriales y firmas
para introducir mejoras técnicas “pioneras’.

El “precio limite”, esto es, el “precio (maximo) de introduccién”, y la
“curva de reduccidén de precios” constituian las principales defliniciones del
nuevo esquema. Se trataba de conceptos planeados en el sentido de que eran
contratados entre la firma productora y sus clientes mucho antes que la pro-
duccién de un bien nuevo o mas elaborado tuviera lugar, esto es, eran acuer-
dos sobre precios futuros que se concertaban en la etapa de investigacién y
desarrollo.'” Una vez que el bien alcanzaba la etapa de produccion, el pre-
cio de venta de fibrica que prevalecia en cualquier periodo tenfa el caracter
de un precio maximo, esto es, las empresas podrian [ijar un precio menor.

El Grilico 1 muestra que estas definiciones de precio crearian durante
¢l ciclo de vida de un producto las condiciones de ganancia que existirian en
mercados competitivos con riapido progreso técnico. Esta interpretacion se
sigue del hecho de que el elemento de ganancia supermommal que estaba pre-
sente en las adiciones de ganancia era sistematicamente reducido. La tasa de
ganancia contenida en los precios de fibrica tenderia, por lo tanto, siempre
hacia la tasa uniforme del precio tipo capitaldeterminado. Este tltimo era
analogo al precio de produccidn que Marx habia indicado como tipico del
capitalismo competitivo,

El Consejo de Inspeccion de Productos determinaria si las caracteristi-
cas de valor de uso de los bienes nuevos 0 mas elaborados calificaban a las fir-
mas para optar a las adiciones de ganancia en el nuevo esquema de fijacidn de
precios. Sin embargo, se otorgd derto grado de libertad a la firma innovado-
ra y a sus clientes a fin de aplicar las nuevas férmulas de precios.

b) El precio limite plancado.

Los paridmetros técnicos que median las caracteristicas de valor de uso
(durabilidad, desempeiio, etc.) de un posible producto nuevo ponian un pre-

Vg precio (miximo) de imroduccidn era igual al precio limite »i en La etapa de produccion se akcan-

zaba eraclamente los parimeuos de valor dc uso que s¢ habian anticipado en la etapa de investiga-
cién y desarrollo.  En cambio, si loa parimetros de valor de uso eran excedidos, €l precio de intro-
duccién superaba & precio limite y viceversa. En cste caso, tanto ¢l predo de introduecién y 1a eur-
va de reduccian de precios podian ser renegodadon.
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cio Iimite en el sentido de que “‘determinaban en forma aproximada el ma-
ximo gasto. .. que podia esperarse que la sociedad, esto es, los usuarios, esta-
rian objetivamente dispuestos a efectuar” [40). Para que un producto nuevo
o mas claborado ofreciera ventajas a sus usuarios ¢n relacion a un bien susti-
tuto comparable, ¢l indice de utilidad de su precio tenia que ser menor que
uno {41]. En consecuencia, €l precio }imite de un producto nuevo o mis cla-
borado tenia que satisfacer la siguiente condicion cuando se comparaba con
el precio de un sustituto cercano:

L
p"
v, - _J —_
Hep) = %5 T, .oy 10! (51)
1 J g
en que
165 . o .
' = Indice de utilidad del precio de un producto nuevo o mds elabo-
rado §’.
L . s, ‘ ,
By = Precio limite de un producto nuevo o mas elaborado j".
P = Precio de un producto sustituto j.

I(Up, Uj)= Indice de valor de uso del producto nuevo o mas claborado j’ en
relacién con el bien sustituto j.

El reparto del mayor valor de uso de un producto nuevo o mas elabora-
do entre la firma innovadora y sus clientes se puede interpretar en términos
de un precio limite {0 miximo) de oferta y un precio limite (o maximo) de
demanda. Mientras que el primero estimularia a las empresas para producir
productos nuevos a mis elaborados, el iiltimo motivaria a los usuarios de es-
tos productos a su utilizacidn racional.

Las firmas serian motivadas por un preeio limite de oferta que prome-
tia una tasa adicional de ganancia de hasta dos veces la tasa media del precio
tipo capitaldeterminado para un periodo de introduccién del producto, que
podria variar entre doce y veintitrés meses [42]). Esta adicién de ganancia
podia otorgarse mientras se esperaba que el bien mantuviese su posicién de
liderato en el mercado (periodo ty, grifico 1). El precio de oferta limite
puede, por congiguiente, escribirse:

N

s LN
Pj.—Saij Pi+‘“j +

rN{ + r[.'{f] ar;[ (6 a)

sujeto a
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r.. < 2r
donde
pjs. = Precio de oferta limite de un producto nuevo o més elaborado j'.
e = Tasa de ganancia normativa (prescrita) bruta del precio tipo ca-
pital determinado
el = Tasa adicional de ganancia sobre el capital otorgada a un pro-

ducto nuevo o més claborads j’ por mejoras en ¢l valor de uso
en relacién con sustitutos existentes.

Por otra parte, los usuariot serian incentivados a demandar un producto
nuevo o mis desarrollado a través de una importante reduccién en su precio
de valor de uso. En el caso de bienes de consumo, cl precio de demanda li-
mite tenfa que cvaluarse en términos de un “precio de relacion™ con respecto
a un sustituto comparable. Para este cfecto, se prescribié aparentemente una
clasticidad precio-valor de uso entre 0.5 v 0,7 [48).1*

pj‘i’ = U, U)° 05« € <07 {6 b)
pj? = Precio limite dc demanda para un bien nucvo o més elaborado j',
P; = Precio dc un bien sustituto comparabic j.
I, Uj) = Indice qc valor dc. uso dc‘ un pfoducto nuevo o mas elaborado |’
en relacién a un bien sustituto j.
€ = Elasticidad precso-valor de uso prescrita aplicable a los bienes de

consumo en referencia,

En el caso de bienes intermedios, la determinacién del precio de de-
manda limite de un producto nuevo o mds elaborado requer{a que al menos
el 70 por ciento de incremento en el valor de uso fuera traspasado hacia los
usuarios. Para fines pricticos, ] incremento en ¢l valor de wso se definiéd
como la reduccion de costos que era posible en la primera ctapa siguiente de
manufactura en un aho de produccién a completa capacidad [44]). La férmu-
la del precio limite de hienes intermedios sc escribié del siguientc modo en
un libro de texto [45]:

“ﬂwacd-ﬁdd-dmhxuplfdhmteundomhmmm&m
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D _ ]
Pp =B P LGy —gan SGan < Sgay (6c)

p“? = Precio de demanda limite de un producto nuevo o mas clabora-
doj’.

P = Precio de un producto sustituto comparable j.

# = Un coeficiente de sustitucién entre los bienes de produccion en
rclferenca

Cgr 1) S e 1) = Reducaon en ¢l costo de produccién en la primera cta-

pa siguiente de manufactura por la introducdén de un
bien de produccién nuevo o mas elaborado j’.

El precio limite planeado, esto es, ¢l preco maximo de introduccion
de un producto nuevo o mis claborado (véasc grifico 1} puede interpre-
tarse como ¢l resultado de una comparacién entré los precios limite de ofer-
ta ¥ de demanda. Para cste efecto, era, sin embargo, necesario deducir los
mirgenes de comercializacién pertinentes del precio de demanda limite a fin
de hacedo comparable con el nivel de fibrica en que se expresaba el predo de
oferta limite.!” Con este ajuste, si ¢l precio de demanda limite excedia el pre-
dode oferta limite, se adoptaba este (ltimo como precio limite planeado, otor-
gindose, en consecuendia, la tasa maxima de ganancia adicional {férmula
6 3). En la situacién opuesta, el precio limite plancado era determinado por
d precio de demanda Ilimite. En este caso, la tasa de ganancia podia variar

entre la tasa de ganancia de! precio tipo capitaldeterminado y la tasa maixi-
ma:

| Pjs- > pj[.. entonces p}f = ij': mientras que rj!.jf = oM (73)
| pjs: < p;,) entonces p;': = p?. mientres que 0 < rj(,u <28 (7b)
‘donde

#’ Precio plancado limite de un producto nuevo o mis elaborado.
3

L p? = Precios limites de oferta y demanda de un producto nuevo o
« mds ¢laborado .

r

! ] s 2
"ln d tmo de los bienes intermedios s& hatia hecayario resiar ¢ margen de comercialiracion al por
. meyor. En cl caso de los bicney de consumo s¢ necaitaba deducir, ademis, ¢l mrrgen de comerciali-
mcién al por menar.
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¢) La curva planeada de reduccion de precios

La curva de reduccion de precios debia rcflejar *‘los desarrollos a me-
diano plazo de la oferta y la demanda en lua fijacion de precios de los produc-
tos nuevos y cbsoletos’” [46]. La curva cjcrceria presion sobre los costos de
produccién durante el ciclo de vida de un producto y estimularia a las em-
presas que desarrollaran a tiempo biencs nuevos o mis elaborados que fue-
ran capaccs de atraer ganancias unu vez que sus anteccsores se volvieran obso-
letos. Estos objetivos cstaban contcnidos en el requisito de quc las reduccio-
nes plancadas de precios teniun que efectuarse a una velocidad mayor que las
reduccioncs en los costos de produccion una vez que el producto hubiera al-
canzado una calidad estdndar (periodo t9 cn Grafico 1}. Con esto, se espera-
ba que la curva de reduccidn de precios acarrcaria una ganancia igual a la del
precio tipo capitaldeterminado al final de la vida econémica de un producto
(momento t'p en Grafico 1). En el importante caso de las ramas industriales
transformadoras dc metal, csta tasa se alcanzaria generalmente en un periodo
de tres afios [17].

Una vez que se habia anticipado quc ¢l producto estaria obsoleto {perio-
do tg en grafico 1), los precios debian implicar una “significativa reduccion
en las ganancias, esto es, una pérdida’ [48]. Si el término de la produccion
se habia autorizado de acuerdo con el plan de progreso técnico, una tasa de
ganancia equivalente a la mitad dc la del prerio tipo capitaldeterminado
podia prescribirse en estc periodo. Si ¢l Conscjo dc Inspeccion de Productos
habia declarado obsoleto el bien, procedsian tales reducciones de precios que
el precio de fibrica debia quedar por debajo de su costo de produccion {49].

5.3. Esquemas de fijacion de precios para inaquinas automaticas y para pro-
ductos que contriburan a la fabricacion de equipo electrénico produci-
do a la orden

El propdsito de cslus esquemas era acclerar ¢l progreso técnico 2horra-
dor de mano dc obra con miras a atenuar el problema de la extremna escasez
de trabajo que aleclaba afa RDA. A (in de motivar a las firmas para aumen-
tar la produccién de implementos ahorradores de trabajo, los esquemas de
precios en relerencia ofrecerian rasas de ganancia sustaneialmente mds altas
que las del precio tipe. Sin ¢mbargo, el precio de valor de uso de estos pro-
ductos también tenia gue caer por debajo del de sustitutos comparables con
¢l objeto de asegurar reducciones de costo a los usuarios. En general, estos
bienes de produccién eran impornuntes para inversiones estructurales en sec-
tores industriales de punta. También podian ser parte de programas de racio-
nalizacion unpulsados por Jas propias firmas.

La caracteristica distintiva de estos esquemas de hjacion de predos con-
sistia en que ¢l precio de transferencia seria acordado entre la propia empre-
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sa productora y los usuarios {bajo supervision de la asociacién industrial de la
primera). Estos esquemas pueden interpretarse como un caso especial de las
defmiciones de precio que se introdujeron en el caso de los productos nuevos
o mas elaborados produddos en serie que se examind en el inciso anterior.
El “precio de acuerdo™ entre el productor y los usuarios tomaba el lugar del
precio de introduccién, mientras que la fabricacion a la orden de un numero
limitado de productos, de item individuales o de servicios, tomaba obvia-
mente inaplicable la curva de reduccién de precios.

Se propusieron dos esquemas para determinar los precios de productos
manufacturados a la orden, ios cuales se juzgaba estimularian el progreso téc-
nico ahorrador de mano de obra. Una instruccién de julio de 1967 incentivé
a las firmas de las vamas industriales transformadoras de metal a producir
nucvos tipos de miquinas automaticas, intrumentos y herramientas, a través
de la asignaciéon de un 50 por ciento de las ganancias que beneficiarian a los
usuarios por reducciones de costo que se alcanzaran en un afio de produccién
a plena capacidad. Con todo, la tasa adicional de ganancia tenia un tope de
tres veces la tasa del precio tipo capitaldeterminado. Ademds, se introdujo
(al parecer, por primcra vez en la RDA) una asignacion por riesgo equivalen-
te, en este caso, al 10 por ciento del costo de produccién. Su propdsito cra
proteger a la irma innovadora de crrores de cdlculo en relacion al gasto en
mvestigacion y desarrollo requerido para alcanzar los parametros técnicos de
valor de uso que se habian especificado en los acuerdos de precio [50]. Un
segundo esquema de la misma fecha ofrecio estimulos similares de ganancia,
aunque no la asignacion por riesgo, a las ramas industriales que produjeran
insumos y componentes para la manufactura de instrumentos cientificos, sis-
temas electronicos para ¢l control de procesos téenicos complejos y otros
equipos electronicos avanzados. Incentivos similares se ofrecieron a aquellas
firmas que se decidieran a producir bicnes que intensificaban el progreso téc-
nico, siempre que éstos no formaran parte de su produccién habitual, y que
fuesen adicionales a las metas planeadas de produccion [51].

La negodacién del “precio de acuerdo” puede interpretarse en términos
de Jos precios limites de oferta y de demanda propuestos cn el caso de los
hienes intermedios nuevos o més elaborados producidos en gran escala en el
indso anterior. Solo cs necesario asignar a los parimetros de las férmulas co-
mrespondientes (6 a y 6 ¢) los valores de las instrucciones arriba sefaladas.

En estas condiciones, cuando el precio Iimite de demanda excedia el
precio limite de oferta, el precio de acuerdo era este iiltimo, otorgandose la
tasa mixima adicional de ganancia. En el caso opucsto, ¢l precio de acuerdo
s aproximaba al precio limite de demanda en tanro que la tasa adicional de
ganancia se convertia en objeto de negociacién.



5.4. Experimentos con los nucvos esquemas de fijacion de precios

El Cuadro 2 muesira la cobertura de las principalcs instrucciones que in-
trodujeron el esquema de hjacidn de precios para productos nuevos, mas
elaborados y obsoletos en distintas ramas industriales desde 1967 hacia ade-
lante.

Aunque este esquema se aplicé en todas las ramas industriales en el pe-
riodo 1967—1970, no habia avanzado mas alla de la etapa experimental ha-
cia 1971. La determinacion de precios limites de demanda (formulas 6 by
6 ¢) probé ser una tarea que encerraba dificultades insospechadas. El intento
de utilizar un procedimiento comtin para medir las caracteristicas de valor de
uso en diferentes ramas industriales resulté impracticable [52]. Sin embargo,
hasta fines de 1970 los ministerios industriales no habian promulgado guias
apropiadas para la medicion del valor de uso en sus diferentes ramas ni tam-
poco se habia divulgado a la industria en general la experiencia de las firmas
mas adelantadas en ¢l manejo de los nuevos esquemas de fijacion de pre-
cios [53].

6. EL SISTEMA DE REGULACION DE PRECIOS INDUSTRIALES

El sistema de regulacion de precios industriales tenia la vital tarea de
asistir a las asociaciones industriales en la administracion de precios flexibles.
Para este electo, el sistema de regulacion cubnria los precios de transferencia
de aquellos productos que tenian la forma de precios casi flexibles como
también algunos de los que tenian la forma de precios semifijos. Tal como se
senalé en el Cuadro 1, los precios casi flexibles se aplicaban a los productos
bajo ¢l esquema de fijacién de precios para productos nuevos, mas elabora-
dos y obsoletos fabricados en masa. Estos incluian la gran variedad de pro-
ductos de las etapas terminales del proceso de manufactura que dependian
del progreso técnico. Por gu parte, los precios semifijos se aplicaban a ague-
llos productos cuyos precios de transferencia requerian solo de ajustes perio-
dicos. Estos productos eran aguéllos cuyas caracteristicas de valor de uso
cambiaban lentamente y que exhibian variedades estables por grupos de pro-
ductos, tales como ciertas materias primas y los productos de las primeras
etapas de manufactura.

6.1. Disciio del sistema de regulacion de precios industriales

ILa principal proposicion del sistema de regulacion de precios industria-
les era que el ajuste periddico de los precios deberia aproximar los precios de
fabrica de los productos hacia los precios capitaldeterminados que estaban
subyacentes. Para este efccto, las instituciones centrales del estados prescri-
birian las tusas plancadas de ganancia de los grupos de productos que las aso-
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ciaciones industriales tenian a su cargo y, al mismo tiempo, les suministra-
rian reglas que ligarian los ajustes en los precios de fabrica con las tasas pres-
critas y cfectivas de ganancia de sus grupos de productos. A su vez, estas ta-
sas prescritas de ganancia se podian visualizar como una desagregacion de
una tasa de ganancia de mediano plazo que las autoridades centrales habian
fijado como referencia para cada una de las asociaciones industriales [54].

Las asociaciones industriales administrarian el sistema de regulacion de
precios industriales descomponiendo las tasas prescritas o normativas (me-
dias) para cada grupo de productos ¢n una tasa mixima y minima, dentro de
la cual las tasas efectivas de ganancia de los distintos productos de un grupo
podian fluctuar. Este intervalo proporcionaria ¢l grado de maniobra requen-
do por las asociaciones industriales a fin de fijar precios de transferencia que
difiriesen de los precins capitaldetenninado en respuesta a la “gituacién pre-
valeciente de oferta y demanda, la relacion apropiada entre sustitutos, el
efecto de los precios sobre la estructura de las exportaciones e importacio-
nes. . .” [55].

El principic ctbernético que estaria contenido en las reglas para los pri-
meros experimentos con un sistema de regulacion de precios industriales se-
ria muy simple. Estas reglas se aplicarian a una comparacion entre las tasas
cfectivas de ganancia (bruta) de los grupos de productos y las tasas maximas
y minimas que se habfan fijado para cada grupo en cuestién. Asi, sila tasa
de ganancia alcanzada en un grupo excedicse la tasa normativa en el afio (1p),
la asociacion industrial tenia que aplicar en principio, aunque no en forma
autornitica,?® reducciones de precios en ¢l afio (t]) que permitiesen legar en
este perfodo a la tasa nonnativa minima de ganancia del grupo. Pero, la res-
triccién al alza de los precios de transferencia significé que tenia que darse
una interpretacion diferente a la tasa minima de ganancia con ¢l objeto de
realizar ajustes de precios. En efecto, el precio de un producto que exhibia
una tasa efectiva de ganancia menor que la tasa nommnativa minima de su gru-
po no se podia aumentar. Era preciso mantener ¢l precio hasta que las re-
ducciones de costo hubieran aumentado su rentabilidad lo suficienteruente
como para poder aplicar la regla de la tasa maxima.

En 1970 estas reglas experimentales fueron calificadas como insuficien-
tes para acomodar las multiples situaciones de oferta y demanda que se pre-
sentaban cn la préactica {56}, La aspiracién por un sistema comprensivo de
regulacién de precios industriales no condujo, sin embargo, a nuevas proposi-
ciones sobre reglas para el ajuste de precios de transferencia.

Por otra parte, la administracion del sistema de regulacién de precios in-
dustriales planteé varias interrogantes con respecto a las tasas de ganancia de

onm situacién de catrechez de oferta cra cumsa para posponer reducciones de precion



los productos que s¢ deberian comparar con las tasa normativa maxima del
grupo del que formaban parte para los efectos de determinar las reducciones
de¢ precio. Estas preguntas surgicron principalmente de los nuevos esquemas
de formacion de precios. Las adiciones y deducdones de ganandia que se im-
partian como consecuencia del valor de uso no debian caer en el ambito del
sistema de regulacién. De otro modo, esic sistema estarfa quitando con una
mano los incentivos de ganancia que los nuevos esquemas de formacién de
precios estaban dando con la otra.?!

Con ¢l objeto de preservar los estimulos econémicos de los nuevos ¢s-
quemas de formacién de precios, las adiciones y deducciones de ganancia se
sustracrian de las tasas (brutas) de ganancia que sc hubieran logrado en los
distintos bienes que componian un grupo de productos. Las tasas resulta-
ban, por lo tanto, d¢ una naturaleza similar a la tasa maxima y la tasa minima
de ganancia (brutas) del grupo de productos, por cuanto todas estaban expre-
sadas ¢n precios de transferencia comparables a los precos capitaldetermina-
do. Este ajuste significaba que ¢l sistema de regulacién de precios industria-
les se manifestaria en el esquema de fijacién de precios para productos nue-
vos, mas claborados y ohsoletos producidos en serie (grifico 1) como un
desplazamiento de toda la linea que representaba €l precio capital-determina-
do, esto es, como un desplazamiento de la misma magnitud que la reduccién
del precio de fabrica que determinaba el sistema de regulacion {57).

La tasa de ganancia bruta de un producto en el afio (t), apropiada para
¢l sistema de regulacién de precios industriales, puede escribirse asi:

B uf .
SICRTURTOR TR ®a)
en que
rlj?‘) = Tasa de ganancia bruta sobre el capital del producto j en el afio
(t} a un precio de transferenda de fibrica comparable con ¢l
precio capital determinado.
rsjf‘} = Tasa efectiva de gananda bruta sobre ¢l capital del producto j
en ¢l afio (t).
r}f{) = Tasa adictonal de ganancia sobre el capital asignada al producto

jen el ano (t) por mejoras en ¢l valor de uso.

A su vez, la tasa de ganancia bruta de un grupo de productos en el aiio
(1), apropiada para los efectos del sistema de regulacion de precios industria-

“También surgieron intcrrogantes B rafz de la fjacion de precios de gcucrdo con <l principio del valor
doméatico (rente & un proyecto de reforma economica que pretend(z abrir la economia a) comercio
exterior. No obslante, eplas Ppreguntas No Beran examinadas aqus.



les s¢ determinaria como un promedio de las tasas de ganancia pertinente de
su§ productos (férmula 8 a). Los valores de produccién se tomarian como
ponderaciones, ya que los cocficientes capital-producto individuales no esta-
ban, por lo general, disponibles [58).

Las reglas gobernaron los ajustes de precios que se efectuaron ba-
jo ¢l sistema de regulacién de precios industriales se pucden escribir en-
tonces:

. fB Mix

¥ e T it

Proceden reducciones en los precios de fabrica en el afio (ty) tales que

.} Min ;
, =1,2.... 8b
I b TV =L @0

con lo que

fB Nf fB N{
Ge) T2 Tyt Yy T 7T

fB Min.
I’J [to) < 'J(to) »
Aumentos en los precios de transferencia en el afio (tg) no pueden im-

plantarse hasta que reducciones en los costos de produccidén hayan aumenta-
do suficientemente la rentabilidad.

Si

donde

'i?t) = Tasa de ganancia bruta sobre los activos productivos del gnupo
de praductos J en el ano (t) a precios comparables con los pre-
cios capitaldeterminados.

"j?z} = Tasa de gananda bruta sobre los activos productivos del produc-
to j {del grupo J} en el afio (t) a precios comparables con los
precios capital-determinados.

lﬂﬁ‘lﬂ:}" = Tasa normativa maxima y tasa normativa minima de ganan-

cias sobre los activos productivos del grupo de productos
en cl afio (t).
'jqft) = Tasa normativa de ganancia bruta sobre los activos productivos

del grupo de productos ) en el afio (t), fijada por instituciones
centrales del Estado.
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N = Tasa normativa de ganancia bruta sobre los activos productivos
de mediano plazo para una asociacion industrial, fijada por las
instituciones centrales del Estado.??

Las reglas para el reajuste sistematico de los precios de [dbrica hacia
precios gue contenian la tasa media de ganancia sobre los activos producti-
vos, para grupos de productos y para una asociacién industrial como un to-
do,?? llevan a interpretar el sistema de regulacién de precios industriales co-
mo una simulacién administrada de las condiciones de funcionamiento de
mereados competitivos. Aunque los precios de transferencia no se podian
aumentar, el proceso de ajuste ¢n los precios s¢ asemejaba a aquel que teniz
lugar en término de los precios de produccion bajo el capitalismo competiti-
vo.

6.2, Experimentos con cl sistema de regulacion de precios industriales

Una caracteristica importante de los experimentos con el sistema de re-
gulacién de precios industriales fue su ligazén con la introduccion de precios
capitaldeterminados y, por lo tanto, con la extension a toda la industria de
una tasa uniforme de interés del 6 por ciento sobre los activos productivos
(con la excepcidn de algunas ramas altamente capital-intensivos como ener-

gia) {59].

La implantacién del sistema de regulacién consuitaba su completa adop-
ciém en la industria hacia 1975, mientras que un tercio de la produccién in-
dustrial serfa cubierta por el sistema a fines de 1970 [60]. Este lento pro-
greso puede atribuirse, en parte, al hecho de que solo las asociaciones indus-
triales que habian alcanzado tasas brutas de ganancia para los grupos de pro-
ductos de sus empresas que cafan en el intervalo normativo de ganancia (da-
do por la tasa maxima y la tasa minima) calificaban para reemplazar los pre-
_ cios trabajo-intensivos de la reforma de 1963—1967 por los precios capital-
determinados de la reforma en curso. Ramas industriales altamente intensivas
en la utilizacién de capital, en particular, matcrias primas y productos basi-
. 008, que no alcanzzban, por la asignacién de la reforma de precios de 1963—
* 1967, su norma sobre la tasa media de ganancia sobre el capilal tenian que
esperar hasta que las reducciones de costo hubiesen aumentado suficientemen-

. t¢ sus ganancias a fin de introducir los nuevos precios capital-de termina-
dos[61].

nElu tata también podia fiame para cada uno de los afios de un plan de mediano plazo.

I’l.ll tasas de gana)ncia normativa para grupos de producios y para las asociadones industriales tuvie-
ron que fipre en forma diferenciada cuando se introdujo el sistema de regulacién de predos indus-
triales. El punto de partida de este Wtimo fueron las tasas allamente variables de ganancia sobre los
actiros productivos que emergieron de fa revisidn de precios que se practicéd entre 1963 y 1967,
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El Cuadro 3 redne las instrucciones que introdujeron el sistema de regu-
lacidn de precios industriales hasta fines de 1970, La tabla muestra que has-
ta entonces el sistema cubria virtualmente solo lIas ramas metalurgicas, ma-
quinaria pesada y cicrtos productos que sc derivaban de la transformacidn
del metal. Una estimacidén generosa seiiala que ¢l sistema cubria alrededor
del 7 por ciento de la produccién industrial en vez del tercio que ge habia
programado para esa fecha. El sistema de regulacion condujo a reducciones
de precio en cinco asociaciones industriales (de alrededor de noventa), en
enero de 1969, por 2.100 millones de marcos, que representaban un 1,6 por
dento del valor de la produccién industrial de 1968 [62]). En 1970 el siste-
ma de regulacién cubriria veintidos asociaciones industriales. Por lo tanto, es
seguro que su efecto sobre los precios de transferencia a comienzo de ese afio
fue considerablemente mayor [63].

7. EVALUACION DEL SISTEMA ADMINISTRADO DE PRECIOS FLEXIBLES

Las proposiciones para un sistema administrado de precios flexibles, y
Ios experimentos por medio de los cuales se implantd entre 1967 y 1971, su-
gieren dos conclusiones jundamentales y un nimero de importantes pregun-
tas que tienen relacion con el resultado ltimo de los experimentos para un
Ruevo sistema econdmico que estaba en curso.

La primera conclusién es que el sistema administrado de precios flexi-
bles puede interpretarse como una simulacién pardal®? de las relaciones de
predo y ganancia que se encontraban bajo mercados competitivos en condi-
dones de progreso técnica. En efecto, los tres componentes del sistema ad-
ministrado se basaban en el principio de una tasa uniforme de ganancia sobre
los activos productivos para los bienes de produccién?® similar a aquelia de
los precios de produccion tipicos del capitalismo competitivo. Al igual que
en cste caso, la tendencia en los precios de transferencia de fibrica, bajo el
influjo de los nuevos esquemas de formacion de precios y el sistema de regu-
lacion de precios industriales, conducia a una tasa uniforme sobre los activos
productivos que también estaba subyacente en la proyeccién de precios reali-
zada con modelos de insumo-preducto.

La diferencia entre el ajuste de precios en mercados competitivos y el
que tenia lugar en ¢l sistema de precios flexibles consistia en que, mientras
en €l primer ¢aso se tenia una evaluacidn de mercado de las condiciones de
oferta y demanda, en el dltimo caso se trataba de apreciaciones realizadas
por la via administrativa. Una evaluacién del valor de uso como factor de

“En wanio que los precios de transferencia unicamente podian reduciree ¥ no aumentarse, cl sistema
sdministrado era equivalente a una simulacidn parcial de 1as condiciones de mercados competitivos.

2 La restriccion al alza en los precios al por menor impidié la extersian de cote principio a los bienes
de conaurno,

-12] -



formacién de precios era necesaria a todos los esquemas de fijacién de pre-
cios. En efecto, 1a empresa productora y sus clientes tenian que llenar {(bajo
supervision del Consejo de Inspeccién de Productos) las formulas de precios
con la informacién pertinente para determinar, a la luz del ciclo de vida de
un producto nuevo o mas claborado, su precic limite y su curva de reduccién
de precios. La revision del principio de costo medio mas ganancia, con ¢l ob-
jeto de diferenciar los precios de transferencia de productos basicos y mate-
rias primas de acuerdo con sus calidades, requeria una apreciacion de sus res-
pectivos valores de wso. Por Gltimo, también era necesario proporcionar in-
formacién especifica con ‘el objeto de determinar el “precio de acuerdo” de
una maquina‘automitica nueva o de productos que contribuyesen a la fabri-
cacién de equipo clectronico avanzado. No obstante, la libertad que se ha-
bia otorgado a las partes para negociar “el precio de acuerdo’ puede esgni-
mirse como argumento para sefalar que, en este caso, ¢l precio se aproxima-
ba a una evaluacion de mercado de las condiciones de oferta y demanda.

Apreciaciones no mercantiles de las condiciones de oferta y demanda
tambiéh eran requeridas en la administracién del sistemna de regulacion de
precios industriales. Las asociaciones industriales podrian postergar la reduc-
¢cién del precio de los bienes mas rentables. Esta decision podia adoptarse s}
habia una estrechez de oferta en el mercado, si s¢ pensaba que podria presen-
tarse una escasez a raiz de la reduccion en el precio o si se estimulaba una
substitucion indescable entre bienes de produccién.

La segunda conclusién fundamental en relacion con el sistema adminis-
trado de precios flexibles es que hacia 1971 no habia ain dejado atras la cta-
pa experimental. Esta conclusién se refiere tanto al disefio del sistema comno
a Jas inedidas que se adoptaron a fin de implantarlo. En el hecho, ninguno
de los tres componentes principales del sistemna habfa abandonado en esa fe-
cha el taller de trabajo de los reformistas. El problema no resuelto de la des-
compasicién de precios habia impedido sincronizar las proyecciones de Jos
varios modeclos de insumno-producte. Tampoco se contaba con enfoques sa-
tisfactorios para medir las caracteristicas de valor de uso a nivel de ramas in-
dustriales y grupos de productas. Por otra parte, las reglas del sistema de re-
gulacion de precios industriales se habfan demostrado inadecuadas para ma-
ncjar las miltiples situaciones de oferta y demanda que se presentaban en la
préctica.

La implantacion del sistema de regulacion de precios industriales puede
tomarse come representativa del progreso que se alcanzé en llevar adclante
la segunda reforma de precios. Este sistemna cra ¢l elemento clave en la admi-
nistracion de precios de transferencia flexibles, y su introduccion estuvo liga-
da a la extensién de precios de capitaldeterminados y una tasa uniforme de
interés sobre los activos productivos. Como sc vio, al final de 1970 el siste-
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ma de regulacién de precios industriales cubria menos del 10 por ciento de la
produccién industrial.

Un progreso tan lento apunta hacia problemas fundamentales tanto en
¢l disefio del sistema administrado como en los experimentos que se realiza-
ron en 1963—1970. En efecto, habfan surgido dudas en cuanto ala viabili-
dad de un mecanismo de administracién de la economia basada en la ganan-
cia, en relacién con la coherendia del diseiio de la nueva organizaciéon econé-
mica, y también, acerca de la gestionabilidad de un sistema administrado de
precios flexibles.

7.1. Viabilidad de cstablecer un sistema coherente de precios de transferencia

La primera de dos cuestiones tedricas asociadas con las relaciones de
precio y ganancia para la industria fue la inhabilidad de los reformistas para
descomponer los niveles de precios de grupos de productos en los precios co-
rrespondientes a una clasificacdén mas fina de hicnes en el sistema de mode-
las de insumo-producto.

El segundo aspecta tedrico, cabalmente sefialado por varios investigada-
res de las reformas econémicas de la RDA, fue el efecto que tenia la incerti-
dumbre sobre la fijacién anticipada de precios de transferencia como una
parte sustantiva de la confeccién de planes de mediano plazo. El supuesto de
que los precios se podian fijar en forma anticipada ya se habia probado -
fundado en [a reforma de 1363—1967. Ea esa ocasion habjia llevado a la fija-
cion, en 1964--1965, de precios de transferencia de materias primas y pro-
ductos primarios para 1967 solo para demostrar que estos precios cstaban
obsoletos cuando llego este dGltimo afo.?® Ahora también indujo a deses-
timar la considerable incertidumbre que rodeaba a los precios futuras. Esto
estd bien ejemplificado en la tarea que se asignd a los modelos de insumo-
producto en relacién con la evolucion prospectiva de los precios. En vez de
descansar en esos modelos para la proyeccion de tendencias de precios para
grupos relativamente homogéneos de productos, se esperaba que dichos
madelos proporcionarian “el porcentaje detallada de reducciones de precios
y la reduccién en los niveles absolutos de precios que pueden y deben venir’
[64].

El supuesto de que era posible determinar el curso detallado dela evo-
lucion de los precios en forma anticipada parece particularmente poco realis-
ta en el caso de los productos nuevos o mis elaborados. Las dificultades para
fijar estos precios con tres y cuatro anos de adelanto se habian hecho eviden-

00 al margen le las deficiencias propias que tenian s formula de fijadon de precios con base que-
brada que s¢ utilizd cn 19641967 para fijar los precios.
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tes en 1971, a causa de los problemas para efectuar cilculos exactos de costo
bajo condiciones rapidamente cambiantes en el surtido de la produccién {65].

7.2. Coherencia en ¢l disefio de la nueva organizaeién econdmica

Los experimentos que introdujeron los nuevos esquemas de formacién
de precios confirmaron un problema crucial en el disefio del proyecto para
un nuevo sistema econdémico que ya se¢ habia hecho notar en la reforma de
precios de 1963—-1967. El problema residia en utilizar la motivacion de la
ganancia de ta] modo que el sistema administrado de precios alcanzard los
requisitos de la eficiencia social.?? De 1963 a 1967 la fijacién de precios
para variedades establecidas de productos habia significado sustanciales
“colchones de ganancia", esto es, ganancias muy por encima de las normas
impartidas por las instituciones centrales. Esta dcsafortunada caracteristica
también habia permanecido en 1967—1971 los nuevos esquemas de fijacién
de precios. Los colchones de ganancia se¢ debian ahora a “transgresiones de
precios y manipulaciones de precios de los asi llamados nuevos produc-
tos” [67].

Un informe de la Comisién de Precios del Consejo de Ministros sefialé
en enero de 1971 que los precios limites habian sido frecuentemente sobre-
pasados, que los usuarios se habian resistido a proporcionar informacién so-
bre los beneficios econémicos que les reportaban productos nuevos o mas
elaborados y que solamente en pocos casos se habia satisfecho el requisito,
en relacién con la curva de reduccién de precios, de que las rebajas de pre-
cios tenian que efectuarse a mayor velocidad que las reducciones de cos-
to [68]). Asi, mientras las instituciones centralcs del Estado habian planeado
reducciones de precio para grupos de productos a fin de ¢jercer presion sobre
las ganancias y los costos de produccidn, las empresas habian expandido el
marco de los colchones de ganancia ya sea inflando las proposiciones de pre-
cios para productos nuevos ¢ mas elaborados, ya sea dejando de cumplir las
normas de reduccién de precios.

7.8. Limitaciones del sistema de regulacién de precios industriales

Las reglas del sistcma de regulacion de precios industriales que se expe-
rimentaton en 1969--1970 fueron, sin duda, el eslabén mas débil en Ia admi-
nistracion simulada de las condiciones de mercados competitivos.

El principio de una tasa uniforme de ganancia sobre el capital era el pi-
vote del sistema de regulacién de precios industriales. Al igual que su prede-

ﬂUm mucstra de alrededor de 12,000 productas, tomada a mediados de 1968, demoptré que para un
22 por ciento de loa productos lod costos no cran recalculados periddicamente, y gue para otro 17
por cienito de los productos los castos eran verificados solo parcialmente [66].
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cedor, esto es, la tasa uniforme de ganancias sobre los salarios de la reforma
de precios de 1963—1967, la tasa media de ganancias sobre los activos pro-
ductivos no se adecuaba a precios que permitiesen equilibrar la oferta y la
demanda,

la tasa media de gananda sobre los activos productivos puede inter-
pretarse como el resultado de un ajuste de largo plazo de la producdén en
condiciones de competencia pura. Sin embargo, no se avanzaron razones por
las cuales esta tasa podia adoptarse como ¢l punto de partida para los electos
del ajuste de precios a corto plazo. Nada impedia disparidades entre oferta
y demanda a precios que afectaban la tasa media de ganancia sobre los acti-
vos productivos.

Por otra parte, las reglas para la reduccién de precios contenian un de-
fecto fatal. Ellas no consideraban la adopcion anticipada de medidas encami-
nadas a ascgurar una expansion concomitante de la oferta. En efecto, los
ajustes de precios y las condiciones del mercado a corto plazo no estaban
adecuadamente interrelacionadas. No habia ninguna razén, desde el punto
de vista de la oferta y Ja demanda prevaleciente, por la cual ¢l precio de un
prodncto que exhibia una tasa superior a [a media debia reducirse. la re-
duccidn del precio, por sf misma, sclo quitaba incentivos a la expansion de la
produccion que esta alta tasa de ganancias estaba sefializando con el objeto
de poder reducir eventualmente el precio de un periodo venidero. El divor-
cio relativo de los precios y la produccidn bajo las reglas del sistema de regu-
lacién de prccios industriales podia, por lo tanto, actuar en sentido opuesto a
aguel que era requerido para igualar la oferta y la demanda. Unicamente la
apreciacion de la situacion de oferta, al momento de considerar reducciones
de precios, podia actuar, aunquc tardiamente, en la direccién correcta.?®

Las reglas del sistema de regulacion de precios industriales implicaban
un marco tan estrecho para el ajuste de precios que ponian en dudas el obje-
tivo de {lexibilidad en los precios y, ademas, si permitian o no una adecuada
apreciacion de los efectos de la refijacion de precios sobre la olerta y la de-
manda. Los precios de fibrica solamente podian reducirse y no aumentarse,
y las rceducciones de precios tenian que efectuarse todas al unisono una vez
al afo. Este Gltimo procedimiento obstaculizaba a las firmas estimar ¢l efec-
to que tendrian las reducciones de precios de sus propios productos, ya que
al mismo tiempo se estaban ajustando los precios de productos sustitutos y
complementarins,

Por uiimn, sc dio escasa atencion al principio de la demanda derivada
en la [ijacidon de precios. Los precios de transfcrencia se fijaron en términos

381 revaluacién de Ia reniabilidad del capital como criterio de inveridn establecia cierto nexo emre
ganancias corrientes y expansianes futucas de la ofena. Sin embargo, esta relacion nunca Tue enfari-
rada pot lot propios refarmistas.
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de Lasas dadas de salarios y tasa dadas de ganancias sobre los activos produc-
tivos. Cambios en la demanda por productos, que desde Jucgo traian apareja-
dos cambios en la demanda por factores, no tenfan un cauce para afectar los
precios de corto plazo de los recursos.?®

7.4. Intensidad de los incentivos de ganancia en los nuevos esquemas de fija-
cion de precios de transferencia

Una pregunta importiante que surgié durante los experimentos con los
esquemas de fijacion de precios para productos nuevos o mas elaborados fue
si las adiciones de ganancia eran lo suficientemente fuertes como para pro-
mover un flujo continuo de innovaciones. La asignacion a los usuarios de un
70 por ciento del incremento del valor de uso estaba en oposicion directa
con las propaosiciones que al respecto habia efectuado Schauer, un originador
de estos esquemas en la RDA. En su opinion, la mayor parte del incremento
del valor dc uso que signilicaban productos nuevos o mas elaborados debfa
permanecer con la [irma innovadora como ganancias adicionales [69]. Esto
llevé a algunos comentaristas a dudar de que los incentivos de ganancia que
se estaban olreciendo fucsen adecuados para promover la produccion de bie-
nes que representaban progreso técnico [70].

7.5. Administrabilidad del sistema de precios de transferencia flexible

La refijacion de varios millones de precios de transferencia en la refor-
ma de precios de 1963—1967 habia sobrecargado a los grupos dedicados a es-
ta tarea. Del mismo modo, en vez de eliminar los tramites de papeleo a tra-
vés de las “palancas econdomicas” del precio y la ganancia, la administraciéon
del sistema de precios de iransferencia flexibles hahia impuesto por si misma
un pesado fardo burocritico. Habia quedado en evidencia quc la determina-
cion del valor de uso en los nuevos esquernas de fijacion de precios necesita-
ba de un “considerable gasto de tiempo. . . para aprchender las condiciones
del mercado, habi¢ndose encontrado grandes dificultades™ [71]. Asi mismo,
tal como se explicG, la aplicacion del sistema de regulacion de preaos indus-
triales requeria la exclusion de las adiciones y deduccioncs de ganancia que
se habran olorgado bajo los nuevos esquemas de [ijacion de precios. Induda-
blemente, ¢llo también implicaba laboriosos cilculos para cada uno de los
grupos de productos que formaban parte del sistema de regulacian.

Lu carga burocritica cra una consccuencia dirccta de que la fijacion de
precios s¢ hubicra concebido como un proceso administrativo detallado. La
atencién al detalle ¢n el manejo de los precios se debia a que “la calidad de

29l-'.sm bien ae refleja en las soluciones de precios de lon modelos de insume-producio {(Farmulas 3 by
4 b).
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los precios determina la calidad de. . . {otras) palancas econdmicas” {72],
Asi, el nimero minimo de pasos administrativos que debian cumplirse con el
objeto de ajustar los precios de un grupo de productos ascendia a 31, mien-
tras que ¢l procedimiento exigia de 34 semanas para llegar 2 su término [73).
Por su parte, la toma de decisiones previa a la introduccion de un producto
nuevo importante, calificado como estructural, involucraba 48 pasos. Todos
requerian la participacion de una caniidad considerable de personal, a dife-
rentes niveles, de la organizacién industrial [74].
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APENDICE A

Asignacion indirecta de ganancia a los productos

Las guias de precies de junio de 1968 no contemplaren el cilculo de
coeficientes capital-producto para bienes individuales y, hasta derto punto,
tampoco para grupos de producto. La determinacion de estos cocficientes
significaba grandes dificultades, ya que era habitual que los bienes utilizaran
en conjunto las capacidades instaladas de produccion. Las guias propusie-
ron, por consiguiente, un procedimiento “indirecto’ para asignar la ganancia
a los bienes, que se aproximaba al procedimiento “directo”, pero no disponi-
ble, de utihizar los coeficienies de capital-producto.

El caso habitual de asignacion indirecta de ganancia a los productos des-
cans en sus costos salanales y en la razon capital-costos salanales del grupo
de productos del que formaban parte [75]. La tasa “indirecta’ de gananda
para los bienes del grupo de productos J puede en estos términos definirse
tomo sigue:

erf Nf . N

J =r, k (9 n)

donde

r?wf = Tasa normativa (prescrita) indirecta de gananda para los bicnes
del jotaésimo grupo de productos.

r?f = Tasa normativa de ganancia sobre [os activos productivos del jo-
taésimo grupo de productos.

qu — Razén capital<ostos salariales del jotaésimo grupo de produc-
tos fijada de acuerdo con niveles normativos de eficiencia téc-
nica.

El precio capitaldeterminado “indirecto” de un bien j del jotaésimo
grupo de productos, que reemplazaba al precio capitaldeterminado directo
(formula 2 a), era, por lo tanto,

Nwf N

N
P, = z o Pt (1 + 1y ]wlj (9b)
en que
Nwf =

= Precio capitaldeterminado *indirecto del bien j del jotaésimo
grupo de productos.
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Requerimientos del idsimo insumo por unidad de producto j, fi-
Jjadoa de acuerdo con niveles prescritos de eficienda técnica.

Precio del i¢simo insumo.

Tasa normativa indirecta de ganancia para los bienes del jotaési-
mo grupo de productos.

Cocficiente trabajo-producto del bien j, fjado de acuerdo con
niveles prescritos de eficiencia técnica.

- 182 —



APENDICE B

Ecuaciones de precio de consumo-producto®

La ecuacién de precios correspondiente a un modelo de insumo-produc-
to para una economia en su conjunto puede escribirse como sigue, en el su-
puesto de que no hay insumos intermedios importados:

P=pPA+wl+b’ (10)

¢n que

P = Vector fila de precios de transferencia de fibrica.

A = Marriz de insumo-producto intermedia, expresada en términos fisi-
cos.

w = Tasa de salarios.

I = Vector fila de coeficientes trabajo-producto.

b = Vector fila de ganancias brutas por unidad de producto.

Las ganancias pueden, en principio, asignarse a los productos en rela-
@on con tres bases o canales, a saber: costos de insumo intermedios, costos
salariales y activos productivos. Si se efectua ia hipdtesis de una tasa unifor-
me de ganancia para cada uno de estos canales, la asignacién de la ganancia
puede escribirse

b'l =rpA {11 a)
by =1 wl (11b)
L] f L]
h3 =rpk {11¢)
donde
b, b, b’y = Vectores fila de ganancias por unidad de producto en térmi-

nos del canal de costos de insumo intermedios, del canal de

*La tormulacion genera) fuc lomedae de K¥n, Sekerka y Hejil | 76). Las farmulas (14), (13) y {16) son
cxtemioncy nucstras.
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costos salanales y del canal de activos productivos, respectiva-

mente,

™ ¥ [ = Tasas uniformes de ganancia aplicables a los costos de insu-
mos intermedios, a los costos salariaies y a los activos produc-
tivos, respectivamente.

K = Matriz de coeficientes capital-producto, expresada en térmi-

nos fisicos, esto cs, activos productivos de tipo iésimo que 5
requicren para producir una unidad del producto jotaésimo
en un periodo.

Reemplazando la asignacion de la ganancia de las tres bases o canales en
la ecuacién de insumo-preducto, se obtiene

P=pA+wl+ rmp'A+rwwl'+rfp’K (11d)

Reagrupando y factorizando términos, resulta

= 1+ t™wl [1-(1+ AP s pK [1-(1+ ™) A]" (11 ¢)

Despejando p’ se obticne la solucién para el vector de precios:

pra(l+ ™) wlI—(1+ AP (- K [1- @+ ™apl- a2

la que para t¥ = ™ = 0 arroja

p=wlll-abfi—dxp-ap ) (8w
que ¢s la solucion para “precios de produccion” (formula 8 b en el texto).

Para ff =™ = 0 la solucién cs

pP={1+1m™ \ml'l'(l-—.l'k)_I (13 &)

que es la solucion para “precios valores™ (precio proporcionales a los costos
directos ¢ indirectos de trabajo).

Si en la expresién (11 ¢) se hace ¥ = r™ = 0 regulta

P=wl (I-AY' +: p’K (I— A} (13 ¢)
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que es la ecuacion {3 a) del texto y que seiiala que ¢l vector de precios es igual
a Jos costos directos ¢ indirectos de trabajo y de capital por unidad de pro-
ductos.**

En ¢l caso de un modelo de insumo-producto parcial que busca la solu-
cidn para el vector de precios de los productos de una rama industrial *uno™
que c3 provista con insumos intermdios por el conjunto de otras ramas indus-
triales *dos”, la ecuacidn de precios puede escribirse***

(14)

p1=plAl+wll+ p2i'ﬁ2+ bl

&n que

P, = Vector fila de precios de transferencia de fibrica de los productos
de la rama industrial “unc’.

y = Matriz de insumo-producto intermedia de la rama industrial “una”,

expresada en términos fisicos.

w = Tasa de salarios.

r, = Vector fila de cocficientes trabajo-producto de la rama industrial
l“mOl!‘
P, = Vector fila de los precios de transferencia de insumos intermedios

proporcionados por el conjunto de otras ramas industriales “‘dos”.

m, = Matriz diagonal de insumos intermedios por unidad de productos
provistos por ¢l conjunto de otras ramas industriales “dos™.

b, = Vector fila de ganancias por unidad de productos de la rama indus-
trial “uno™.

La solucion de la ecuacion de precios para el precio tipo capitaldeter-
minado del modelo de insumo-producto parcial puede obtenerse siguiendo

**El lector avezado «n dlgchra matricial pucde wrificar que ex posible obtener una expreaién mds pim-
ple pare la solucidn de precios a travds de una reagrupacidn de términos distinia de la que o« con-
templa en {11 ¢). En efecto, la solucidn pars cl vecior de precios también puede escribirse como

P+ )Wl I—{1+c®a-rKk™ (12a)
Sin embargo, cn cate caso, se pierde dec vieta el importante paso conceptual que ot representado
por la ecuacién (18 c).

#4914 ecuacién de precios ded modelo de insumo-producto para la cconomis en su conjunto {f4rmula
10) pucde escribirae en forma similar si se admiten insumos intermedios importador. En eate casa,
cstos dltimos tomarian ¢l hugar de loa insumos intermedios proporcionados por ottas amas indus-
triales £n ur modclo de inumo-producto parcial,



los mismos pasos que condujeron a la solucion en ¢l caso del modelo de in-
sumo-producto para la economia en su conjunto (formula 13 a). Si se plan-
tea la hipotesis de que las ganancias en la rama industrial “uno™ se asignan a
los productos en términos de una tasa media sobre los activos y si se consi-
dera que los insumos intermedios provistos por otras ramas industriales son
Imsumos primarios para la rama *“uno”, el vector de precios es la suma de cos-
tos de los requerimientos directos ¢ indirectos por unidad de productos de
trabajo, de insumos intermedios y de capital (activos productivos):

Pr=wl (1= A" +pg My (I—A " + B Ky (- Ay (18)
que es la ecuacion (4 a) en el texto, siendo

p’y, = Vector fila de precios de transferencia de fibrica de los productos
de la rama industrial “uno™.

r = Tasa uniforme de ganancias (brutas) sobre los activos productivos.

K, = Matriz de coeficientes capital-producto dc la rama industrial **uno”,
expresada en términos fisicos, esto €8, requerimientos del ilésimo
tipo de activos para producir una unidad del jotaésimo bien cn un
periodo determinado.

Si se factoriza y sc agrupan términos, sc obtiene la solucion para el
vector de precios:

Py=(wl + py .?12) (1-A ) [1- erl {1 — AT I {16)

que s la ecuacién 4 b del texto.
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APENDICE C

GALCULO DEL INDICE DE VALOR DE USO PARA UNTRAJE
DE BARO NUEVD PARA MUJER®

Trap de baho Traje de baho
comparsble P
Peso porcen-  Grado de Grado de
1ual asignado cumplimiento cumplimiento
a2 1w carncre- dC CAMRCIC- de camcte-
ridices Je r{aticas de Puntos de  risticas de Pumcs de
Carsctetinnices del valor de wo v de wso  walor de wso vakor de wso valor de s valor dt wo
(al ) )= (a) (b} {d} (c) = (a) (d)
1. Mantenciin de Ia forma 11,6 1 0,232 3 0348
2. Rapidez de secado 11,1 1 0.111 3 0333
3. Elasticidad 9.4 2 0,188 3 0.282
4. Libertad de movimiento 8,8 2 0,176 3 0264
3. Colorido/brilo de colaren 8.8 1 0,088 3 0,264
. Resistencia ala humedad 6,6 1 0,066 2 0,142
7. Liviandad 6,6 2 0,132 3 D158
4 Ir ibilidad » In 1¢
par torsioncs 38 2 0,116 2 0,116
9. Facilided de resplracién 58 1 0,058 L] 0,174
19, Permeabilidad a los rayos
uliraviolela 5.1 1 0,051 2 0,102
11, Raistencis ol caondo de
puntos 5.1 2 0,102 2 0,102
12, Opacidsd 44 2 0,083 2 0,088
13, Resiatencin al des,aste 3.6 z 0072 2 0,072
14. Raistcncia al fregade 29 2 0,058 2 0,058
15. Resistencia al podvo y o lm
manchas 2,9 1 0,022 2 0,044
16, Grado de blancura 1.5 1 0,015 1 0015
17. Desempefio antiestilico 0,7 2 0,014 2 0,014
Suma de ponderaciones 1000
Punios de valor de uso 1,589 2,606
Indice de valor de uio lic) 100 = 2.606 100 = 1,64

L c) 1.589

Faente: ). Fierz, “Gebrauchswent Kosten-Analyse bei Trikotagen und Sorlimpien”, So-
ialistische Fimanswirischafr, 19712, N* &, pp. 27-29.
*Ls f6rraule para calcular of valor de uso fox

(U, U} = Indice de valor de uso de un producto nuevo o mia claborado J' en rajs.
o cién con un gustituro comparable j.

W .U = Gredo de cumplimisnto de ls elétima camcieristica en el valor de uso de
un traje de bata pare mujer, nucvo, j°, en comparscidn con un 1raje de ba-
Ao pars mujer, exlstente, j, en que €l grado de cumplimiento se ¢valuo por
un coleclivo de trabsjadarss con la sigulente escala:
1 = bajs, £sw oo, imauliciente
2 = mediv, eny o3, satulactario
3 = alio, esto ey, pruncrs validud.

w =  Potcentaje de peso airibuido a fa elédsima carscreristica de valor de uso a
Lravés e yna apreciacion experia.

— 137 -




:' .‘.:ﬂ.
Fn

11]

(2l

{31

(4]

(51

(6]

{71

(8)

19

REFERENCIAS*

W. Ulbricht, “Probleme des Perspektivplanes bis 1970, W., 1965,
N°51/52, Suplemento, p. 8.

Autorenkoliektiv, *“Dic Entwicklung der theoretischen Grundlagen
des Skonomischen System der Sozialismus in der DDR durch die
SED™, W.W., 1968, N°1, p. 1433.

G. Friedrich, “Zur Wirkung der ékonomischen Hebel im System der
Planung und Leitung der Volkswirtschaft”, E., 1963, N°7, p. 28; H.
Mann, “Produktionsiondsabgabe und Preisbildung”, D.F., 1963,
N®22, pp. 8-11.

H. Nick, Probleme der Okonomie der vergegenstindlichen Arbeit™,
W.W., 1965, N°2, p. 183.

K. Ambrée, “Die Anforderungen des sozialistischen Preistyps an die
Verrechnung des Reineinkommens”, W.W., 1965, N°4, p. 552,

H. Mann, “Volkswirtschaftliche Effektivitit und Preis”, W.W., 1968,
N°1, pp. 50-53.

H. Michael. “Optimaler Plan —Arbeitsaufwand— Preissystem™, Wis-
senschaftliche Zeitschrift der Hochschule fiir Okonomie™, 1967, N°2,
pp. 313-328, y 1969, N°3, pp. 349; V.V. Novozhilov, Problems of
Cost-Benefit Analysis in Optimal Planning, New York, International
Arts and Sciences Press, 1970, pp. 270.238,

“Zu theoretischen und praktischen Problemen der weiteren Vervoll-
kommung der Planung der Volkswirtschaft entsprechend den Besch-
lifpen des VIIL. Partcitages der SED”, W.W,, 1973, N®6, pp. 826.

K. Ambrée y H. Mann, “Zur Ausniitzung des sozialistischen Planprei-
53 im wolkswirtschaftlichen Planungsprozef”, W.W., 1971, N%4,
p- 582; R. Kindler, “Arbeitskriftefonds un fondsbez2ogener Preistyp’,

- W.W., 1978, N°1, p. 49.

““Coa o propbeito de simplificar las citas bibliogréficas més frecucntes, s opLd por usar las siguicnics
‘Rﬂln!.ru:

B,

"GAE
ND.
.

AF.

Deutache Finanzwirtschafi

Gewetzblatt der Deutschen Demokratinchen Republik
Nenes Deutschiland

Die Wirtschaft

Wirschs hrwissenschaft

Soxialisische Finanzwirtschaft

— 139 -



(10]

(11]

[12]

[13]

[14]

[15)

(16]

(17)

(18]

(18]

(20]

K. Ambrée y H. Mann, “Zur Ausniitzung des sozialistischen Planprei-
ses im volkswirtschaftlichen Planungsprozef”, W.W, 1971, N4,
p. 582.

H.Nick, “Probleme der Okonomie der vergegenstindlichen Arbeit™, WW.,
1965, N°2, pp. 177, 83, 190; H. Nick, “Der Zins — Mafund Geldaus-
druck der Aufwandsart Fondsvorschuff”, WWw., 1965, N%5, pp. 712-6.

H. Nick, “Der Zins ~Ma$ und Geldausdruck der Aufwandsart Fonds-
vorschup™, W.W., 1965, N°5, p. 710; E. Drechsel, G. Langendorf y
H. Nick, “Produktionsfonds und Messung volkswirtschaftlicher Effe-
ktivitit”, W.W., 1968, N°9, p. 1648,

J- Kohler, “Zur Problematik eines richtigen Preishildungsprinzips”,
W.W., 1965, N°12,p. 1989.

E. Behrens, “Brauchen wir eine sozialistische Theorie von natiirlichen
Zins?”’, W.W., 1966, N° 10, pp. 1649-55,

H. Mann, *“Produktionsfondsabgabe und Preishildung”, D. ¥, 1963,
N®22, pp. 8-11.

K. Ambrée, ]J. Bosche y F, Matho, “Theorctische Grundfragen der
Entwicklung des Preissystems im okonomischen System des Sozialis-
mus”, W.W., 1970, N%7 p.p. 1007.9.

R. Kindler, “Arbeitskriftefonds und fondsbezogener Preistyp”, W.W.,
1972, N1, pp 60-1; R. Stahl, “7. Tagung des wissenschaitlichen
Rates fiir Fragen der Vervollkommung der Planung und der wirtschaft-
lichen Rechnungsfithrung”, W.W., 1974, N3, p. 445; F. Matho y
otros, *“Fragen der Weiterentwicklung der Preise und der Bewertung
volkswirtschaftlichen Ressourcen als wichtige Voraussetzung fiir die
Einheit von materieller und finanzieller Planung”, W.W., 1974, N°5,
pp. 654-&

H. Mann, “Volkswirtschaftliche Effektivitit und Preis”, W.W.. 1969, '
N° 1, pp. 49-50.

H. Wolif, “Probleme der Planung und des Marktes”, W.W., 1966,
N® 6, p. 979,

G. Ebert, F. Matho y H. Milke, "Optimalpreis und fondsbezogener
Preis”, W.W., 1968, N®11, p. 1771.

— 140



(21]
[22)

(23)

[24]
125]

[26]

[27)

[28])

(29]
130]

[31}

132}

“Fragen und Antworten zur Industricpreispolitik und zu Kostenpro-
blemen”, W., 1968, N° 36, Suplemento, p.6.

E. Forth, “Produktion neuer Erzeugnisse geniigend stimuliert?”, W.,
1967, N°39, p.14.

H. Béhme, “Gebrauchswert und Preispolitik in sozialistischen Wirts-
chaftssystem — untersuch am Beispicl der DDR -, Weltwsrtschaftli-
ches Archiv, 1971, Vol 106, pp. 92-113.

M. Weisheimer, “Volkswirtschaftliche Preismodelle im praktischen
Grofeinsatz”, W., 1969, N°44, p. 6.

W, Ziihlke, “Perspektivische Industriepreisplanung 1971 bis 1975",
D.F.,1968,N%21, p. F11.

R. Gensicke y M. Wisheimer, *“Erstes Zentrales Preisverflechtungsmo-
dell (1), D.F., 1967, N°23, p. 9; R. Maas y M. Weishcimer, ‘*Preis-
verflechtungsmodell des gesellschaftlichen Gesamtprodukts (I)”, §.F.,
1969, N°24, pp. 17-20; M. Weischeimer, “Volkswirtschaftliche Prcis-
medello im praktischen Grofeinsats™, W., 1969, N°44, pp. 6-7.

W. Ziinhike, “Probleme der planmafigen Sengung von Industriepreisen
in den Jahren 1969/70, W., 1968, N°20, Suplemento, p. 2; R. Maas
Y M. Wisheimer, “Preisverflechtungimodelle des gesellschaftlichen
Gesamtprodukts (I)”, D.F., 1969, N°24, p. 17.

B. Sckcrka, O. Kyn y L. Hejl, Price systems computable from input-
output coefficients, Praga, Ceskoslovenska Akademie Ved, 1967,
N°15, pp. 14-15.

M. Weisheimer, “Volkswirtschaftliche Preismodelle im praktischen
Grofeinsatz", W., 1969, N%44, p. 7.

H.H. Kinze y otros, Volkswertschafiplanung, Berlin, Die Wirtachaft,
1971, p. 252.

H. Baum, *Aufgaben und Erfahrungen der Preisplanung bei der Ent-
wicklung des soziabstischen Planungssystems in der DDR", W.W.,
1971, N°1, pp. 4142.

K. Holluba y B. Nordhausen, “Thesen zur Gestaltung der Nettoge-
sinnabfihrung and der Staat”, Wissenschaftliche Zesischnft der Ho-
chschule fir Okonomie Bruno Leuschner, 1972, N°1, p. 78; K. Am-

— 141 —



(33]

(34]

{35]

[36]

(87)

(88)

(39]

(40}

[41]

(42)

[43)

bréc y H. Mann, “Dic Vervollkommung der planmagigen Preisbildung
zur Sicherung der Einheit von materieller und finanzieller Plannung”,
W.W., 1972, N°11, p. 1648,

A. Rudolph, **Zur Weiterentwicklung der Regelungen zum Planung-
system fisr den Zeitraum 1971-75™, S.+., 1970, N*7, p.6.

S. Hirsch, Location of industry and snternational competitivensss, Ox-
ford, Clarendon Presy, 1967, pp. 16-34; R. Vemnon, “International In-
vestment and International Trade in the Product—Cycle™, Quarnterly
Joumal of Economics, 1966, Vol. LXXX, pp. 190-207,

M.V. Posner, “Intemational trade and technical change”’, Oxford Eco-
nomic Papers, 1961, Vol XXXI, pp. 323-41; G.C. Hufbauer, Synthetic
materials and the theory of international trade, Londres, Duckworth,
1966, pp. 94-109.

“Probleme des Perspektivplanes bis 1970", in W. Ulbricht, Zum neuen
dkonomischen System der Planung und Leitung, Berdin, Dietz Verlag,
1967, p. 687, H. Mann, “Grundfragen der Industriepreisbildung”, in
Planung und Leitung der Volksunrtschaft, Berlin, Dic Wirtschaft, 1968,
pp- 9-11.

*‘Preisbildung fordert neue Erzeugnisse”, W., 1970, N°5, p. 15.

G. Schmidt, “Planmifige Bestimmung des Gebrauchswert—Kostenver-
jiltnisses”, 5. F., 1970, N®7, p. 12.

K. Ambréc y H. Mann, Das Preissystem in der sozialistischen Industrie,
Berlin, Die Wirtschaft, 1971, pp. 196-7.

*“Preisbildung fordert neue Exzeugnisse”, W. 1970, N%5, p. 15.

‘“Aufgaben und Magnahmen auf dem Gebiet der Kosten und Industrie-
preise bei der Verwirklichung des 8konomischen System des Sozialis-
mus in Perspektivplanzeitraum 1971 bis 1975, W., 1970, N°28, Su-
plemento, p. 3; R. Schuhmacher, “Gebrauchswert —Preis—Verhiltnis:
Erfahrungen und Probleme”, §.F., 1970, N°7, pp. 15-18.

H. Bohne. “Zur Preisbilding fir neue und veraltete Erzeugnisse im
Verarbeitungsmaschinen und Fahrzeugbau™, W. 1968, N° 3§, p. 19,

H. Hesse, “Unungiinglich: Limitkalkulation fir neue und weiterent-
wickelte Erzeugnisse”, §.F., 1971, N°20, pp. 10-12.

— 142 —



[44]

{45]

[46]

(471

(48]

[49]

[50]

(611

(52)

(53]

[54]

(55}

156]

157)

G. Dinnies y R. Kéhler, **Wirksamere Preisbestimmungen fiir neu und
weiterentwickelte sowie fir veraltete Erzeugnisse der mvb™, W., 1967,
N°1,p. 19.

K. Ambrée y H. Mann, Das Preissystem sn der sozialistischen Industrie,
Berlin, Die Wirtschaft, 1971, p. 211.

Ibid., p. 198.

G. Dinnies y R. Kohler, “Wirksamere Preisbestimmungen fiir neu und
weiterentwickelte sowie fiir veraltete Erzeugnisse der mvb™, W. 1967,
N°1,p. 19.

“Anordnung fiir die Preisbildung filr neun-und weiter—entwickelte
Erzeugnisse sowie filr veraltete Erzeugnisse der metallverarbeitenden
Betricbe”, GBL, 1967, 11, N°64, p. 423,

Ibid., p. 427.

“Anordnung iiber die Preisbildung fiir Sondcrmaschinen, Sonderwo-
rrichtungen und Sonderwerkzeuge”, GBI, 1967, N°64, pp. 429-32.

“Anordnung Ober die Preisbildung fiir zweigspezifische Rationalisier-
ungsmittel”, GBL 1967, 11, N® 64, pp. 4334.

H. Bohne, “Zur Preisbildung fiir neue und veraltete Erzeugnisse im
Vorarbeitungsmaschinen und Fahrzeugbau”, W. 1968, N®38,p. 18.

G. Dinnies y H. Kohler, “Wirksamere Preisbestimmungen fir neu—
und weiterentwickelte Erzeugnisse sowie veraltete Erzeugnisse der
mvb”, W. 1971, N°1, pp. 19-20.

W. Zithlke, W. “Probleme der planm&gigen Senkung von Industrieprei-
sen in den Jahren 1969/1970", W., 1968, N® 20, Suplemento,, p.2.

“Fragen und Antworten zur Industriepreispolitik und zu Kostenpro-
blemen™, W. 1968, Suplemento, p. 11.

K. Ambrée, J. Bosche y F. Matho, “Theoretische Grundfragen der En-
twicklung des Preissystems im Skonomischen System des Sozialismus™,
W.W. 1970, N°7, p. 1011,

G. Pfiitze, “Aufgaben auf dem Gehiet der Kosten und Industriepreise
bei der Verwirklichung des 8konomischen Systems des Sozialismus im

— 143 -



Perpektivplanzeitraum 1971 bis 1975, W. 1970, N%27, Suplemento,
p.4.

[58] “Fragen und Antworten zur Industriepreispolitik und zu Kostenpro-
blemen”, W., 1968, N°36, Suplemento, p.12.

[59]) A. Seidel, “Zur Verordnung iiber die Produktionsfonds—abgabe™, W.
1970, N°24, Suplemento, pp, 9-11

{60] “Fondsbezogenc Industriepreise”, W, 1969, N°® 14, p. 10; M Weishcimer,
“Volkswirtschaftliche Preismodelle im praktischen Groficinsatz”, W.
1969, N°44, p. 6.

[61] “Ridhtlinie filr diec Einfihrung des fondsbezogenen Induatricpreises
und der staatlichen normativen Regelung fOr die Planmiépige Senkung
von Industricpreisen in den Jahren 1969/1970”, GBI, 1968, 11, N°g7,
p. 497-8.

[62] “Fondsbezogene Industriepreise”, W., 1969, N°14, p, 10,

[63] *“Beschlufe iiber dic Grundsatzregelung fiir komplexe Magnahmen zur
weiteren Gestaltung des 6konomischen System des Sozialismus in der
Planung und Wirtschaftsfithrung filr dic Jahre 1969 und 1970, GBL,
11, N? 66, p. 450.

[64] M. Weisheimer, “Volkswirtschafiliche Preismodelle im praktischen
Grofleinsatz”, W. 1969, N°44, p. 6.

[65] K. Ambrée y H. Mann, “Zur Ausnilitzung des sozialistischen Planpreis
im volkswirtschaftlichen Planungsprozef™, W.W., 1971, N%4, p. 577.

{66] G. Schuber, “Neuc Wesenzlge sozialistischer Planung und Wirtschaft™,
N.D.. 1968, B de junio, p. 4.

[67] G. Pfutze, “Aufgaben und MaSnahmen auf dem Gebiet der Kosten und
Industriepreise bei der Verwirklichung des dkonomischen System des
Sozialismus im Perzpektivplanzeitraum 1971 bis 1975”, W., 1970,
N°27, Suplemento, 23, p. 3.

[68] G. Dinnies y R. Kohler, “Wirksamere Preisbestimmungen fiir neu—und
weiterentwickelte Erzeugnisse der mvb”, W. 1971,N%1,p. 19.

[69] S. Schauer, “Okonomische beriindete Preisrelationen, in Planung und
Leitung der Volkswirtschaft, Berlin, Die Wirtschaft, 1965, N°8, p. 27,



[70]

[71]

[72]

173

(74]

(75}

(76]

E. Foth, “Produktion neuer Erzeugnisse geniigend stimuliert?”, W,,
1967, N°39, p. 14.

K. Ambrée y H. Mann, Das Preissystem in der sozialistischen Industrie,
Berlin, Die Wirtschaft, 1971, p. 202,

J. Bésche, "Prohleme der Kalkulation fondsbezogener Preise”, W.H.,
1968, N°12, p. 1994.

K. Ambrée y H. Mann, Das Preissystem sn der sozialistichen Industrie,
Berlin, Die Wirtschaft, 1971, pp. 168-71.

R. Gerisch y P. Lachmann, “Entwicklungstendenzen der Kollektivitit
und Einzelleistung in unserer sozialistischen Industrie”, Esnheit, 1968,
N°2, pp. 184-5.

*Anordnung Nr. 2 iiber die Kalkulationsrichtlinie zur Bildung von In-
dustricpreisen filr Erzeugnisse und Leistungen der volkseigenen Be-
triebe”, GRL, 1968, 11, N°67, pp- 5058-6; Fragen und Antworten zur
Industriepreispolitik und zu Kostenproblemen™, W., 1968, N®36, Su-
plemento, p. 6.

0. Kyn, B. Sekerka y L. Hejl, “A model for the planning of pnces”,
en C.H. Feirnstein ed., Socialism, Capitalism and economic growth,
Cambridge, Cambridge University Press, 1967, pp. 101-24.





