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1. INTRODUCCION

El presente estudic ha aido motivado por el deseo de
obeervar algunos efectos de la politica de precios del actual
Gobierno, consistente en dejar libres simultineamente un
niimero gignificativo de ellos, después de varios afios de con-
trol por parte de la autoridad. En este caso,se trata de de-
terminar sila estructura de mercado es una variable rele-
vante en el comportamiento de los precios al pasar de lacon-
dicién de controlados a la de libres.

Para esto se tomé como muestra los componentes del
IPC (301 productos) puesto que de ellos se tenian dalos men-
suales de precios. Esta muestra se dividio en cuatro cate-
gorias, a saber: 1) los productos cuyos precios seguian fi-
jados por la autoridad; 2) los productos considerados com-
petitivos; 3) los monopdlicos y 4) los oligopdlicos. A cada
uno de estos cuatro grupos, ponderados de acuerdo a su pe-
80 en el IPC, 8e les observd su comportamientd de precios
en el periodo del estudio y se compararon los resultados,

E]l momento inicial del periodo de este informe fue el
mes de agosto de 1973, por ser éste el iltimo mea completo
de la administracién anterior. El mes de septiembre de
1975 fue el Gltimo del cual los autores pudieron conseguir
los datos, En consecuenciael periodo comprende tanto el ini-
cic dela nueva polftica {octubre y noviembre da1973), enel que
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se decretd la libertad de precios, época en la gque estos ex-
perimentaron un brusco salto, como su evolucidén posterior
en casi dos afios,

En la siguiente seccidn se presentan y comentan los
resultados obtenidos mediante un anilisis de cada uno delos
cuatro eubgrupos en que se dividié la muestra,

La seccifn de resumen y conclusiones contiene las opi-
niones de los autores acerca de la importancia que.,a juicio
de ellos,tienen log resultados obtenidos.

Al final se ha incluido un anexo metodologico,indican-
do log criterios empleados para clasificar cada producto en
los distintos tipos de mercado,

Es necesario tener presente las condiciones econdémicas
generales que se dieron durante el periodo que estamoa eatu-
diando, en cuanto ellas influyen sobre los niveles y estructu-
ras de precios. En el mes base de agosto de 1973 se detecta-
ba un evidente desequilibrio entre oferta y demanda globales,
El casi total control de precios a niveles inferiores a los de
equilibrio hacia gque la demanda superara las cantidades ofre-
cidas a esos niveles, existiendo desabastecimiento y merca-
do negro . Una vez liberados los precios (por 1o menaos el
74 por ciento de ellos), se prodyjo ripidamente un equilihrio
en las cantidades cfrecidas y demandadas.

Durante 1974 la demanda global de la economia indujo
un Producte Nacional algo superior al del afio precedente. En
cambic en 1975 la demanda global fue reducida dristicamente
produciéndose una recesidén en el Producto del orden del 12
al 15 por cienta.
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2. COMPORTAMIENTO DE LOS PRECIOS SEGUN LA ES-
TRUCTURA DE MERCADO

El comportamiento del IPC y de los indices parciales
calculados para los productos de precio fijado y los de pre-
cio libre segin su estructura de mercado ae muestran en el
grifico N°l, Este grafico no incluye los precios de los pro-
ductos monopdlicos, pues su ponderacién es demaasiado pe-
quefla (3, 0 %) como para sacar conclusiones vilidas, En to-
do caso en el Cuadro N°1 se consignan loe datos correspon-
dientes a estos productos. 1

Por comoedidad los valores del indice total (IPC) como
los parciales fueron normalizadosa, consistiendo en el mes
base de comparacién, agosto de 1973,

El grafico muestra &l gran salto experimentado en los
meses de octubre y noviembre de 1973, cuando se decretd
la libertad de precios para los productos que durante el pe-
riodo de nuestro anilisis representaron los tres cuartos de
la muestra. (El 26 por ciento siguié de precio fijado)

En el grdfico N°2 se muestran las variaciones porcen-
tuales mensuales de los indices parciales,

2.1, Los productos de precios controlados

Este grupo con 26, 7 por ciento de ia ponderacion esta
formado por monopolios? y por productoa de precio subsidia-

l [.as cifras de las variaciones mensuales del IPC del Cuadro N°*1
no coinciden exactamente con las oficiales (pese a usar armnbaslos
mismos precios y ponderaciones}, debido al empalme entre ol In-
dice del Departamento de Economia de la Univeraldad de Chiley
el del INE y algunos cambios de eapecificaciones en los primerocs
meses do 1974,

2 Los productos monapélicos no sujetos a contral respecto de pre-
cios representan sélo un 3% de la ponderacién del 1PC.
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diado, que quedarcn bajo contrel para realizar el proceso
de eliminacién de dichos subsidios en forma gradual. En-
tre los monopolios, una buena parte de ellos corresponde
a serviclos de empresas piblicas,

En el periodo considerado el subindice de precios
controladoa crece en 12, 599 por ciento (versus 4, 621 por
ciento del IPC)., Hay dos explicaciones posibles para la
gran diacrepancis entre estas dos cifras, aiendo dificil de-
terminar eu importancia relativa.

Al abaervar el grifico N°2, puede verse cémo la au-
toridad ba ido facultando las alzas de precios de produc-
tos controladoa en forma discontinua, pudiéndose determi--
nar claramente cinco pulsos: octubre-noviembre 73, febre-
ro, junio, octubre de 1974 y enerc de 1975, Al final del pe-
riodo se tiende a un crecimiento mas continuo, y cercano
del movimiento del indice general de precioa.

La primera explicacién seria la de reconocer el he-
cho que estos productos eran probablemente los que tenian
niveles de precios mis deprimidos durante la anterior ad-
ministracidn, ya sea por su caracter de empresas piblicas
{luz, gas, etc.) o por ser bienes altarnente subsidiados.
Por lo demis, haber llevado estoa precios a sus niveles
‘'realigtas' habria exigido alzarlos muy por eobre el prome-
dic del nivel de precios.

La segunda explicacién posible podria relacionarse
con el tipo de empreaaa.

En el caso de laa empresas de servicios piblicos, és-
tas han recibido de la autoridad el mandato de autofinancia-
miento, Por lo tanto, han buacado colocarse en algdn punto
sobre sus costos medios, costos que logicamente son decre-
clentes al aumentar las cantidades producidas. Al ocasio-
narge la recesion en la demanda, deben incrementar sus
precios para mantener gu ingreso, configurandose asi una
situacién de: ''a menos demanda - mayor precio’.
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El reeto de las empreaas de precios fijados, estin en
mercados en gque los productores son uno, algunos pocos, ©
un gran namero. Sus precios los fija DIRINCO por decretc,
La polftica de DIRINCQ de fijar 108 precioe segin log cos-
tos medios mas un margen de utilidad ruzonahble, tiene co-
mo consecuencia que &l disminuir la dermnanda auben los cos-
tos por el mayor impacto de los costos fijos, por lo tanto,
hay que alzar los precioe, La consecuencia obvia es la
acentuacidon de los cicloas econdmicos, lo quc se ha llamado
una politica "stagflacionaria', De ahi que surge la pregun-
ta sobre por qué estae empresas adhieren tan estrictarmente
al precio maximo fijado por DIRINCOQ, Er el corto plazo,
con ¢ostos medios decrecientes ¢l costo marginal e¢s menor
fque el costo rnedio y tal vez vender a un precio igual al coe-
to medio mis algo (el precio miximo fijado por DIKINCO),
2i bien no maximiza las utilidades, es una buena y comoda
manera de sobrevivir en un periodo de demanda en recesion
Ademnis ésta es una forma de 'colusién’ garantizada por el
Estado;sin necesidad de porierse de acuerdo, tienen precio
unilorme,

2, 2. Losa productos competitivos

Este tipo de bienes representaron el 46, 3 por ciento
de la ponderacidn del IPC. Su ¢recimiento durante el perio-
do fue de 3,224 por ciento (versus 4, 621 por ciento del IPC},
el mis bajo de los cuatro subindices calculados, Durante el
gran salic en los precios de octubre y noviembre de 1973 Jos
productos competitivos fueron los que menos subieron, man-
teniendoze también posteriormente por debajo del crecimien-
to del 1PC, como puede verwe en el Cuadro N°2.

Eatos productos competitivos suben 112 por ciento en
¢l periodo del gran salto de precios, Se supone que cuando
esfos precios estaban fijados lo eataban & un nivel menor
que el de equilibrio, lo cual se demostraba por el desabas-
tecimiento. En el perfodo agoato-noviembre 1973 suben has-
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Cuadro N*2

Variaciones de precios
{en porcentajes)

Precics Competi- Mono- Oligo-

Controlados  tivos pdlicos pdlicoa IPC
Ago-nov 73 365 112 597 276 182
Nov 73-sep 75 2,629 1, 466 1L.77¢ 1,119 1,574

ta el punto de equilibric, para luego mantenerse estables en
términos reales ya que varian sensiblemente igual al IFC.

Se puede cbservar que algunos precios de eate subgru-
po estaban libres, por lo tanto ya estaban en gue niveles de
equilibrio, asi es que no contribuyeron al salto del periodo
mencionade,

Es interesante sefialar lo ocurrido al anterior de eate
subgrupo de productoa de precios competitivos, deaglosin-
dolo segin el tipe de bienes de que se trate. En el Cuadro
N°3 hernoa dividido el subgrupo en Alimentos, Veatuario,
Arriendo y Otros y hemoa calculado sus variaciones de pre-
cioe en el periodo hasta noviembre 1973 y posteriormente,

Comparando lag variaciones experimentadas por los
Alimentos y el Vestuario podemos chaervar que el salto ini-
cial deepuésa de decretada la libertad de precios es similar
Y pequefic en magnitud, 3 Enel periodo posterior que corres-
ponde al de acentuacién de la recesion el grupo Vestuario
pierde posiciones fuertemente respecto a Allmentos. Esto
coufirmarfia una elasticidad ingreso del Vestuario mayor que

3 El Veatuaric tiene la menor variacién de precios de cualquier sub-
grupo considerado en este estudio.
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Cuadre N*3

Sub grupo de productos competitivos
(Variaciones en porcentaje)

Ago 73-nov 73 Nov 73-8ep 75 Ago 73-sep 75

Alimentos 120 1, 397 3, 193
Yestuario 112 863 1: 947
Arriendo 0x* 8.373 8. 373
Ctros 174 1. 254 3, L05

Total competi-
tives 112 1. 446 3,224

IPC 182 1. 574 4. 622

*1L.a variacién de 0% se debe a que no se realizd encuesta en
estos meses,

d -~ . - 4 -
uno en los habitos econdmiceos del pais, © En el periodo no-
viembre 73-aeptiembre 75, el indice de produccidén fisica
promedioc en Vestuario cae un 27, 19 por ciento (SOFOFA),

El arriendc en cambio muestra un substancial aumen-
to respecto a los otroa componentes del subgrupe y al IPC,
Una pcsible explicacion por el lado de la oferta serfa que
las noticias de una modificacién a la ley de arriendosa para
eliminar el tope del 11 por ciento haya incentivado a los pro-
pietarios de vivienda a alzarlos sustancialmente en termi-
nos reales.

4 Existe una estirnacién de la elasticidad ingreso para el Vegtuario
de 1,22. Véase Mercedes Taborga, Estructura de Consumo y Gru-
po Scclal, Documento de Trabajo, Universgidad de Chile, Departa-
mento de Economfa, Santiago.
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El grupo de Otros representa una cantidad heteroge-
nea de productos, del cual no pueden sacarse conclusiones
representativas de comportarniento de algin sector econd-
mico,

3. LOS PRODUCTOS OLIGOPOLICOS

La ponderacién de estos productos en el IPC es el

24,0 por ciento. El crecimiento de ellos en el periodo es
de 4. 481 por ciento es decir inferior al IPC que crecid en
4, 622 por ciento, Mientras en los primeros tres meses de
la nueva politica sus alzas de precios auperan largamente
la de los productos competitivos y las del IPC, en el perio-
do postericr no cesan de perder terreno frente a los dernis
subindices, llegindose al término del periodo a una situa -
cién de menor crecimiento total que el IPC,

Este subindice estd constituido fundamentalmente por
bienes provenientes del sector industrial. Praicticamente
todos elloa se encontraban sometidos al régimen de fijacidn
de precios antes de la implementacién de !a nueva politica
y muchos de ellos lo habjan estado por largos afios.

La explicacion del gran salto inicial seguido de una re-
duccién en los precios puede deberse a la existencia de ''over
shoot! en la determinacion de los precios a cobrar por parte
de los productoresa, ea decir,fijarlos a un nivel superior al
de equilibric estable de mediano y large plazo. Las expec-
tativas inflacionarias exageradas prevalecientes en este pe-
riodo, pueden haber causado que los empresarios hayan es-
perado que sus demandas no se contrajeran tanto despuéa
de nlzas de precios tan espectaculares. La frustracién de
estas expectativas se tradujeron en la formacidn de grandes
stocks. Esta determinacién de precios por sobre el nivel
de equilibrio lo pudieron hacer los productores oligopdlicos
y no los competitives, dade el poder sobre el mercade que
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tienen los primeroe. Esto aplicaria el mayor salto inicial
de unos,respecto a otros,

Esta situacién puede mantenerse mientras se abaorbe
la demanda insatiefecha acurnulada en el perfodo previc de
fijacién de precios a niveles menores que los de equilibrio,
Esto explicaria lo ocurrido durante 1974 en que la libera-
cién de precio no trajo un aumento conjunto de la cantidad
ofrecida® y de los precios, sino s6lo de estos dltimos,

Durante 1975 se produce una baja de la demanda agre-
gada que explicaria la baja en los precios relativos a estos
productes como asimismo la reduccién de los volimenes
producidos,

La velocidad de ajuste hacia el nuevo equilibrio a me-
nores precios estari condicionada por la liquidez de que dis-
pongan los productores para financiar los stocks involunta-
rios que se crean al comenzar la disminucion de la demanda
glebal. Si como parece ser, no ha habido en 1975 una reduc-
cidn de la liquidez real de la economia respecto a 1974, 7 eg-
to indicarfa una lenidad de los productores para reducir sus

3 Porle demiw, el salto de los productos oligop8licos debfa necega-
riamente ser mayor que el de las competitivos. En ia candicidn
de precio fijado, a ese precio la demanda es infinitarnente eldsti-
ca, por lo que ambos tipos de productores tenderin a igualar sus
costos marginales a ese precio. Al producirse la Uberacifn,las
empresas competitivas seguirin igualando el precio a costo mar-
ginal, mientras que los aligopélicos necesariamente fijardn pre-
cios superiores a su costo marginal.

6 En el sector industrial, que compone la mayor{a de cete subindice,
la produccidn del aBo 1974 fue aproximadarmente igual a lade 19713,

? Tomando una definicién mis amplia de la cantidad de dinero que
la tradicional gque indica el Banco Gentral, que lncluya el cuasidi-
nero y los sustitutos préximos del dinero, se demuestra como la
Lquidez real de la economia nc ha disminuido, por lo menos enel
perfodo desde diciembre de 1973 a junio de 1975, Véase Alfredo
Andonic y Marcos Zylberberg, "El mercado de capitales y la po-
litica de estabilizacién' Informe GEMINES, 397 trimeotre de 1975,
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atocks medianta rebajas de precios que incentiven las ven-
tas, haciendo de este modo mdas lento el camino hacia el
equilibrio,

Para determinar ai la baja relativa de los precios oli-
gopdlicos durante 1975 se debe 8dlo a la biisqueda del equi-
librio deade el "over shoot" ¢ también a reducciones de de-
manda,debemos desagregar este subindice en sue componen-
tes. Silos precios que mas descienden son aquellos cuyas
reducciones de demanda han sido las mayores, esto nos in-
dicaria que son los factores de demanda principalmente los
que estin determinando en estos momentos el nivel de pre-
cios,

El cuadro siguiente indica las variaciones de precios
de los productos oligopdlicos agregados por sector industrial,
Cuadro N°4

Sub grupo de productos cligopélicos
(Variaciones porcentuales)

Ago 73- Nov 73- Ago 13-

nov 73 sep 75 sep 75 Ranking
Ind. alimenticia 261 1,526 5. 772 3
Menaje 301 1. 079 4. 631 5
Linea blanca 199 1,143 3, 616 6
Calzado 312 713 3. 247 7
T extiles 304 673 3,022 8
ind, farmac, 346 1,512 7. 089 [
Ind. electrdnica 507 1. Q75 7. 028 2
Varios 146 1,830 4, 645 4

Teotal productos
oligopdlicos 276 1. 119 4. 481

IPC 182 1,574 4, 622
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Esta informacidén debe ser complementada con antece-
dentes sobre la produccidn para poder contestar esta pre-
gunta, Como siempre, se separd el andlisis en dos perio-
dos: agosto-noviembre 73, y noviembre 73-geptiembre 75,
Connsiderarmos como cambios en los precios, la diferencia
de las tasas de crecimiento de éstos con respecto a la del
indice general. Con respecto a los cambios en las cantida-
des demandadas, se utilizd la informacién del indice de pro-
duccién fisica de la SOFOFA para algunos e los productos
considerados, 8 Fl indicador construido mide la diferencia
entre los promedioa mensuales de loe periodos conaidera-
doa con respectc al mes de agosto de 1973, ? Esta informa-
cién aparece en el Cuadro N°5,

Cuadro N° 5

Variacidn de precios relativos y produccidén flsica

Ago 73-nov 73 Nov 73-sep 75

dp/p dg/q dp/p dq/q
Industria alimenticia 43 5.3 -3 b, 4
Textiles 67 - 8,53 -57 -36, 2
Calzadoe 71 51,5 -55 - 1,8
Equipos electrénicos 179 7.1 -32 36, 8
Muebles y accesorios 65 12,1 -31 -32,6
Articulos eléctricos
de uso doméstico 9 - 5,5 -27 -27.5

8 124 dos muestras (precios INE y Produccién SOFOFA)} no necesa-
riameate coinciden, pero la misma estructura oligopélica garan-
tiza una alta probabilidad de que los productos incluidos en cada
una de ellas sean comunes. .

9 La comparacidén con epte mes no tiene ninguna implicaciéa de op-
timalidad; indica sélo el inicio del pericde considerado en elani-
lisis.
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En el periodc agosto-noviembre 73 se observa un au-
mento de precios generalizades y de gran magnitud, que lle-
va a los productos oligopdlicos considerados a niveles rela-
tivos considerablemente altos, Dada la relacién negativa
entre cantidad demandada y precio, era posible suponer una
reduccién considerable en dichas cantidades, Sin embargo,
podemos observar que esto no fue asi. El amplio margen
determinado por la demanda insatisfecha permitié sdlo muy
pequeflas reducciones en la cantidad producida de textiles
y articulos eléctricos de uso doméstico y aumentos en mue-
bles y accesorios, alimentos, calzado y equipos electréni-
cos,

En el periodo noviembre 73-septiembre 75 hay una cai-
da de loa precios (relativoe) en todos los casos, pero pede-
mos ver que esto no fue acompaflado por un awmnento en laa
cantidades como era posible suponer. Por el contrario, ex-
ceptuando equipos electrdnicos e industria alimenticia, todos
los grupos muestran tambien caidas, algunas de éstas impor-
tantes. Easta situacidn se debe a que el tramo de consumao
de estos dltimos bienea esti a niveles en que la relacidn con-
sumo-ingreso determina altas elasticidades ingreso, siendo
congiderados por los consumidores como suntuarics. Por
el contrario,pareciera ser entonces que Alimentos y Equipoes
electrdnicos tienen una demanda bastante ineldstica con res-
pecto a cambios en el ingreao real (elasticidad ingreso me-
nor que 1 ¥ cercana a cero),

Con este supuesto podermnos rernitirnos a uttlizar el
concepto de elasticidad-precio, Aplicando directamente la
definicion a las cifras del Guadro N°5 obtenemos un valor
de -2, 13 para Alimentos y de -1, 15 para Equipos electréni-
cos, Equipos electrdnicos estd a niveles de elasticidad me-
nores que Alimentos 1o que implica que los primercs estin
a niveles relativos de consumo con respecto al margen de
saturacidn inferjores que los segundos; el significado de es-
to seria el que la industria electrdnica tendria una mayor po-
sibilidad de mantener sue precios fijos en términos reales
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que la industria alimenticia. Sin embargo, la politica de
precios seguida ha sido ventajosa para los productores ya
gue las bajas en el precio produce un aumento én las ven-
tas totales de la industria,

La industria alimenticia por su parte, no habria apro-
veechado las posibilidades que le ofrece la demanda que en-
frenta, Los precios se han mantenido pricticamente cons-
tante, en circunstancias que una politica de precios méis ba-
joe, habria resultado no sdlo en una posicién de mayores
entradas para la industria sino también un aumento del con-
sumo de un producto tan vital y una distribucion menos re-
gresiva del ingreso, La posicidn ventajosa en términoe de
precios relativos no necesariamente ha estado acompafiada
por mayores ingrescs (en téerminos reales).

Con respecto a otros sectores, poco se puede agregar,
No tenemos informacién sobre la producci6n de la industria
farmacéutica, pero su ubicacidn en el ordenamiento de pre-
cios (Cuadro N°3) parece aobvia, Tiene una importante me-
joria en el periodo agosto 73-noviembre 73 a pesar de que
fue uno de los sectores mejor ubicados en el periodo anterior
{1970-73) en lo que respecta a la politica de control de pre-
cios, y en el periodo noviembre 73-geptiembre 75 se mantie-
ne pricticamente en términos reales, Se puede esperar que
la demanda global por productos farmacéuticos sea relativa-
mente inelastica al preciom y (dada la motivacidén de su uso),
ineldstica al ingresc en la gran mayorfa de los casos, Esto
significaria una relativa estabilidad en la produccién gue per-
mite no sdlo la marcada mejoria en los precios relativos si-
no también en los ingresos globales del sector, En ese caso
estariamos en presencia de un sector industrial que ha apro-
vechado plenamente a su favor la inelasticidad ingreso y pre-
cio de la demanda por sus productos,

10véase Kuflik, Pacheco, Silva y Trivelli, "Anilisie de la industria
farrnacéutica chilena™ - Serie Documerntcs de trabajo N*16 - CEPLA;
U. de Chile, Santiago.
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El diferente comportamiento de textiles y calrado ante
variaciones bastante similares en el precio estd damostran-
do el distinto efecto que la pérdida de ingreso real produce
en las respectives demandas. La elasticidad ingreso de
textiles ea mayor que la elasticidad-ingresc del calzado.

Con raspecto a mueblea y accesorios y articuloa eléctricos
de uso doméstico, podemos decir que la politica de precios
seguida por estas industrias no ha podido compensar el efec-
to ingreso en esas demandas,

3. CONCLUSIONES

Del anilisis expuesto, los autores seflalan las siguien-
tes conclusiones:

L La politica de lograr el autofinanciamiento de lasg Em-
presas de Servicio Piblico en el corto plazo no eélo
pueden no llever a la eficiencia econdmica, sino que
configura un cuadro en que la recesion for:za.da de la
economil, con finea de eatahilizacidén, lograria en es-
tas empresas el efecto contrario, es decir, obligar-
las a alzar sus precios, Asimiemo en el resto de los
productos de precio fijado por DIRINCO, 1a forma de
operacidn de esta institucidn estaria logrando alzas de
Precio en vee de¢ bajas como respuests a la depresion,

En general,el tratamiento de los precios fijados confi-
guraria una politica pro ciclica y atagflacionarla, con
fuertec repercusiones en al Indice de Precios, siendo
edte el grupo de productos que mds aumenta sus pre -
cios en el periodo,

ii. En el caso de los productos de precio libre se nota cla-
ramente que la estructura de mercado parece ser una
variable relevante en los niveles de precio, pero el
comportamiento de Ioas precios depende en forma im-

portante del tipo de demanda que enfrentan los produc-
tores,
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iii. Loe productores oligopolicos hen ajustado sus precios
a la demanda en recesidén siempre ""por arriba''. Sus
expectativas inflacionarias lo ban llevado ‘a alzas de
precio que no podian tener como consecuencia 2ino
una fuerte recesién en lar ventas y gran creacidon de
stocks, A la larga bari debido reducir sus precioes pe-
ro en forma lenta pues habiaa tenido suficiente crédi-
to (aunque caro) para financiar sus stocks, Se nota
ademés una tendencia en estos productores para apro-
vechar al miximo las ventajas de las demandas mis
ineldsticas a la caida del ingreso real. En los casos
engue parece que los productores no supieron aprove-
char las posibilidades que les ofrecia el mercado, fue
precisamente por tener precios demasiado altos,

ANEXO
Metodologia de clasificacidu de los productos

El método empleado fue el de clasificar cada producto
segin el tipo de mercado enfrentado por los productores de
el, Las variables relevantes para determinar cual de los
cuatro tipos de mercado que enfrentan los productores de
cada art{culo detl IPC fueron el nimero de empreeas produc-
toras, la presencia de productos sustitutos y la existencia
(o fundada presuncion) de acuerduns de mercado entre empre-
sag productoras para limitar la competencia,

La primera clasificacidn como de productos de precio
fijado no ofrece dificultad pues se contd con las lietas de pro-
ductos y servicios cuyo precic es fijado por las sutoridades
de Gobierno (DIRINCO, Ministerio de Transportes, Ministe-
rio de Mineris, etc,), Se incluyeron en esta clasificacién
todos aquellos cuyo precio estaba fijado el dia 30 de septiem-
bre de 1975, Estos productos representaron el 26,7 por
ciento de la ponderacién
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Los productos clasificados como monopdlicos cuyo
precio no estd fijado por la autoridad fueron aquellos pro-
ducidos por una sola empresa y que no tienen sustitutos
cercanos. También fueron incluidos aquellos que aun cuan-
do existen miltiples productores, éstos forman un cartel
que determina centralizadamente los precios y que igual-
mente no son cercanamente sustituibles.

El concepto de sustituto cercano es relativo y dificil-
mente puede ser fijado objetivamente, lo que hace que cual-
quier clasificacidn tenga un grado importante de subjetivi-
dad, Reconociendo esta dificultad se supuao que no tenian
susiitutos cercanos aquellos productos en que el productor
o el cartel de productores eran capaces de realizar cam-
bios sustanciales en el nivel de precios por periodos prolon-
gados. Los productos que fueron clasificados como mono-
pSlicos fuerom pocos, alcanzando sélo a un tres por ciento
de la ponderacifn total.

En la clasificacidén de productos competitivoa se traté
de incluir todos aquellos en que el poder de cada productor
individual para determinar sus precios de venta es insigni-
ficante. En esta categoria fueron incluidos aquellos articu-
los cuyos productores son un nimero grande, tomdindose co-
mo criterio indicative la cifra mayor que diez. En aquellos
casos en que el articulo incluido en el indice es producido
por una sola empresa —pero existen en el mercado muchos
productores de otras marcas, siendo bisicamente el mismo
articulo, es decir, con una gran elasticidad de sustitucidén —
sa les clagificé como competitivoa. Estos productos, repre-
sentaron el 46,3 por ciento de la ponderacidn,

El saldo de productos, en que claramente el productor
individual tiene un cierto prado de poder sobre el precio, sea
porque el mimero de fabricantes es pequefio, sea la marca
del producto, tiene una diferencia sustancial a ojos del pidbli-
co frente a los gustitutos, fueron clasificados como prove -
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nientes de industrias oligopdlicas. La existencia de propa-
ganda en medios de comunicacidn masivoa fue un indicador
que ayuds a identificar aguellos productos en que el fabri-
cante goxa de un poder significativo en el mercado. Su pon-
deracién alcanzd a un 24, 0 por ciento del total,

Debe reconocerse el grado de subjetividad que tiene
esta clagificacién. Desgraciadamente, al no existir crite-
rios cuantitativos para determinar exactamente el tipo de
mercado que enfrenta una empresa, siempre se puede in-
currir en un cierto grado de arbitrariedad inevitable. En
la préctica, sin embargo la informacién exdgena de tipo cua-
litativa permitié que al hacerse la clasificacién, el nirero
de casos en que érta fuera dudosa para log autores, fuese
realmente pequefio,
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