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INTRODUCCION

Planteamiento del Problema.

Los precios de transferencia como forma de distribuir los flujos de utilidades entre
compafias relacionadas internacionales por operaciones transfronterizas no son
absolutos, hay muchos factores en el mercado y fuera del ambito de precios de
transferencia que hacen variar los precios y rentabilidades, esta dinamica
complejiza el cumplimiento de los precios y rentabilidades determinadas por el
informe de precios de transferencia, obligando a las compafiias a monitorear y si
es necesario realizar ajustes que segun su temporalidad pueden tener o no efectos

tributarios y que en la legislacién local no estan explicitamente normados.

Hipoétesis de trabajo.

Estan permitidos por el Servicio de Impuestos Internos y la legislacion chilena los

auto-ajustes a los precios de transferencia?

Respecto de los ajustes de precios de transferencia analizaremos si las directrices
sobre precios de transferencia de la OCDE son vinculantes para el ordenamiento

juridico en Chile.

Revisaremos también respecto a ajustes de precios de transferencia, legislaciéon

comparada de algunos paises en Latinoamérica.



Objetivos.

Esta tesis se denominara, “Auto-Ajustes de Precios de Transferencia y Normativa
Aplicable” y su propdsito sera realizar una descripcion de como se lleva a cabo este
proceso de ajustes y evaluar en torno a la legislacion chilena e internacional si hay
normas que los permitan o hay incertidumbre juridica, evaluando sus efectos y

consecuencias tributarias.

Estan fuera del alcance de este trabajo los ajustes determinados después de un
proceso de fiscalizacién de la administracion tributaria y los ajustes derivados de
otras administraciones tributarias que en virtud de un convenio podrian tener efectos

en Chile. (Ajuste correlativo).

Para poner en contexto el tema, la primera parte de este trabajo en su capitulo |
abordara el marco legal y en su capitulo Il la metodologia de precios de
transferencia, la idea es presentar un marco teérico que permita tener una mejor
comprensiéon de Precios de Transferencia, repasaremos el concepto, las razones
de su estudio y luego los antecedentes legales histéricos de las normas de precios
de transferencia en Chile hasta su evolucion con las reformas tributarias de los afios

2012 (ley N° 20.630), 2014 (ley N° 20.780) y 2016 (ley N° 20.899).

Revisaremos ademas la normativa y directrices que la OCDE ha impartido sobre
precios de transferencia y como nuestras autoridades tributarias han hecho eco de
ellas incorporandolas o modificando la legislacién local con el objeto de cumplir con

la normativa de esta organizacion.



Hablaremos también de la importancia de los criterios de mercado bajo el principio

“‘Arm’s Length”.

Dedicaremos varias paginas para describir la metodologia de precios de

transferencia, especialmente revisaremos lo siguiente:

El analisis de comparabilidad y el uso de rangos bajo el principio ALP (Arm’s Length)
y describiremos los métodos para calcular precios de transferencia, sin entrar a

discutir su aplicabilidad, ventajas y desventajas.

Con este marco legal y conceptual en la segunda parte de este trabajo, se abordara
la problematica de los ajustes de precios de transferencia, su proceso, efectos y

consecuencias.

Primero, en el capitulo Ill vamos a definir qué se entiende por ajuste de precio de
transferencia, porqué es necesario un proceso continuo y luego una completa

descripcion del proceso y tipos de ajustes.

Luego usando el método del Margen Transaccional Neto presentaremos un

pequefo ejercicio para graficar los ajustes de precios de transferencia.

A continuacion, en el capitulo 1V, analizaremos los potenciales efectos tributarios y
legales de los ajustes, a la luz de opiniones de algunas de las 4 grandes consultoras
de impuestos, y criterios que podria adoptar el Servicio de Impuestos Internos sobre

estos ajustes en una fiscalizacion por precios de transferencia.



En el capitulo V revisaremos la fuerza vinculante de las Directrices de la OCDE en

materia de auto-ajustes en materia de precios de transferencia.

Luego en el capitulo VI analizamos el derecho comparado en Latinoamérica en

materia de auto-ajustes en precios de transferencia.

Finalmente describiremos nuestras conclusiones respecto al proceso y efectos

tributarios de estos ajustes.

Como apoyo bibliografico esencialmente tomaremos las normas OCDE vy el Art 41
letra E de la LIR, algunas experiencias practicas de los autores y sitios
internacionales de internet que se dedican a recopilar informacion util para los
diferentes estudios que se requieren para planificar y determinar una politica de

precios de transferencia.

Metodologia

La sistematizacion que se pretende desarrollar en esta tesis implica seguir un
método de inferencia deductiva y dogmatica el que analizara la normativa vinculada
a los Precios de Transferencia que se desprende principalmente del articulo 41 letra
E del D.L. N° 824 sobre la ley de la renta y las directrices de la Organizacion para
la Cooperacion y el Desarrollo Econémicos (OCDE) en materia de Precios de
Transferencia, para seguir, de manera particular, con un analisis del derecho

comparado en Latinoamérica sobre Precios de Transferencia.



CAPITULO |

CONCEPTOS DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA Y MARCO LEGAL

Se entiende por precios, valores o rentabilidades normales de mercado, “los que
haya o habrian acordado u obtenido partes independientes en operaciones y

circunstancias comparables” (Sll, 2013).

Segun la Organizacién para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (en adelante
OCDE) los precios de transferencia son “los precios a los cuales una empresa
transfiere bienes fisicos y propiedad intangible, o provee servicios a empresas

asociadas” (OCDE, 2010, p. 24) .

El concepto de precios de transferencia supone que las operaciones o
transacciones son transfronterizas, esto es, cualquiera que se celebre entre un
contribuyente domiciliado, residente o establecido en Chile, con otra u otras partes
relacionadas, que no se encuentren domiciliadas, residentes o establecidas en Chile

(OCDE, 2010).

;. Por qué Precios de Transferencia?

1.-Por los riesgos locales de grandes ajustes que el Sll podria determinar si

considera que los precios de transferencia no son los de mercado.



2.-Por los potenciales efectos de doble tributacion que se podrian producir si las
administraciones tributarias extranjeras no aceptan los ajustes hechos por el Sll en

Chile.

3.-Si se determinan diferencias y el Sll liquida impuestos las multas e intereses

también pueden ser valores importantes.

4.- Por la apertura de consecuencias tributarias secundarias derivadas de la

fiscalizacion por precios de transferencia.

5.- Por el impacto que podrian significar los impuestos, multas e intereses en los

reportes financieros de las compafdias.

6.- Por los efectos en las expectativas de los inversionistas respecto de la tasa

efectiva de impuestos.

7.- Por los impactos en la reputacion de las compaiias si se ven afectadas por una

liquidacion de impuestos.

;.Cual es el interés de las administraciones tributarias en materia de Precios de

Transferencia?

a) La existencia de beneficios y/o costos obtenidos por empresas relacionadas
quedan radicados en diferentes jurisdicciones tributarias con distintas tasas

impositivas.
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b) Situaciones en que se puede observar un claro intento por parte de
conglomerados internacionales de situar las utilidades en paises de baja o nula

tributacién a efectos de reducir la carga tributaria.

c) Intenciones por parte de algunas multinacionales de situar costos en paises de

tributacion mas alta.

d) Intereses contrapuestos de los distintos Fiscos en cuanto a que cada
administracién tributaria del mundo buscara recaudar mas impuestos en su

respectiva jurisdiccion.

e) Precios de Transferencia se transforma en una via idénea para aumentar la

recaudacion fiscal sin aumentar los tipos impositivos. Esto ultimo es sabido que es

bastante impopular y tiene costos politicos no menores.
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Marco Legal de los Precios de Transferencia en Chile.

Antecedentes Historicos:

La normativa sobre precios de transferencia en Chile es relativamente reciente,
surge de las modificaciones legales introducidas al articulo 38 de la LIR por la Ley
N° 19.506 de 30 de julio de 1997 y por la Ley N° 19.840 de 23 de noviembre de
2002, en las que se agregaron seis incisos (cuatro la primera y dos la segunda) a la
citada disposicion, siendo su principal fin evitar disminuciones artificiales a la base
imponible tributaria en el caso de empresas chilenas (agencias y sociedades) que

realizaran transacciones con empresas relacionadas.

La historia de la Ley N° 19.506 puede servir como un antecedente histérico relevante
para dilucidar el limitado desarrollo de la normativa en el pais. Cuando se present6
la reforma tributaria durante el gobierno del Presidente Eduardo Frei en el afio 1995,
dicho mensaje presidencial, no incluia la implementacién de un sistema integrado
de precios de transferencia, por lo que el establecimiento de esta normativa no
surge de un desarrollo concienzudo ni planificado de las implicancias politicas y
econdmicas de la implementacion de una regulacién organica sobre la materia, sino
gue nace a consecuencia de una indicacion del ejecutivo, cuya justificacion era
simplemente "otorgar nuevas facultades administrativas al Servicio de Impuestos
Internos para impugnar precios y gastos relacionados con la doble tributacion
internacional”. Al momento de justificar los motivos para realizar estas

modificaciones legales, simplemente se sefialdé que era necesario complementar las

12



facultades del Sll, considerando "las atribuciones que tienen las administraciones
de otros paises y que son generalmente aceptadas en el ambito internacional” sin
senalar la fuente utilizada para presentar estas modificaciones. En efecto, las uUnicas
indicaciones relevantes agregadas en el Congreso dicen relacion a la inclusién de
la palabra "fundadamente" en los incisos tercero y cuartos del articulo 38, los que
en la practica tienen la relevancia de transferir —hasta cierto punto— el peso de la

prueba al Sll en las controversias sobre precios de transferencia.

Por su parte, la Ley N° 19.840 contempld situaciones en las que se presume
legalmente que dos o mas empresas son relacionadas para efectos de la aplicaciéon
de la normativa de precios de transferencia sin modificar en forma alguna los

meétodos de precios de transferencia aplicables en el pais.

Art. 41 Letra E de la Ley de la Renta. (Ley N° 20.630, sept. 2012).

Toda la normativa anterior casi no tuvo aplicacion hasta septiembre del afio 2012,
cuando se aprobd la ley N° 20.630, que modificd las normas sobre precios de
transferencia contenidas en la Ley de Impuesto a la Renta (LIR). Con esta normativa
se modifico totalmente el marco conceptual sobre precios de transferencia en Chile,
siguiéndose basicamente las normas establecidas por la OCDE, otorgandose
mejores herramientas de fiscalizacién al Sll y estableciéndose la obligacion de
presentar una declaracién jurada informativa cuyo incumplimiento conlleva

importantes multas.
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Esta ley creé el actual art. 41 E de la LIR, que modernizé las reglas de precios de
transferencia, adecuando las normas actuales en esta materia a las mejores
practicas internacionales vigentes. Con estas reglas se faculté a la administracién
tributaria para ejercer un mayor control respecto de transacciones con partes

relacionadas, otorgando mayor certeza a los contribuyentes.

Dentro de estas medidas, se incorporaron nuevas normas de relacion, la posibilidad
de suscribir acuerdos anticipados de precios, y de efectuar rectificaciones al precio,
valor o rentabilidad de las operaciones efectuadas con partes relacionadas.
También se permite al contribuyente aportar los antecedentes que estime prudente
para acreditar si los valores utilizados en sus operaciones con partes relacionadas
se ajustan a las condiciones de mercado, considerando alguno de los métodos de
valoracion contemplados en esta norma. (Biblioteca del Congreso Nacional de

Chile, 2012).

Este articulo ademas establecié una norma de control que faculta al Sl para aplicar
el impuesto unico del art. 21 de la LIR a las diferencias determinadas en virtud de
una fiscalizacion por precios de transferencia, eliminando la diferencia de criterio
anterior que establecia 35% solo en caso de Sociedades Andnimas y modificacion

de renta para las sociedades de personas.

El 31 de enero del afio 2013 el SlI emitié la Resolucién Exenta N°14 donde
establecio la obligacidn de presentar la Declaracion Jurada Anual Informativa de
Precios de Transferencia (Formulario 1907). El ultimo dia habil de junio del afio 2014

las empresas chilenas, que estaban bajo el alcance de las normas de PT,
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presentaron por primera vez el formulario 1907 respecto del afio comercial 2013.

A estos cambios en la legislacion hay que agregar las acciones realizadas por el
Sll. En este ambito destaca la elaboracion de la Circular N° 29, de junio de 2013,

que aclara y regula la ley N° 20.630 y la declaracion jurada N° 1907 (F 1907).

Reforma Tributaria, Ley N° 20.780 y Simplificacion Ley N° 20.899.

La reforma cambio la tasa aplicable de ajustes de precios de transferencia desde
un 35% a un 40% segun el art. 21 de la LIR. Ademas, aclara la facultad del Sl para
impugnar reorganizaciones empresariales y llevar al extranjero activos a valores que

no estén de acuerdo a normas de plena competencia.

La Reforma Tributaria introdujo el articulo 41 H a la LIR, que establece los requisitos
para considerar que un territorio o jurisdiccion tiene un régimen fiscal preferencial
(comunmente llamados paraisos fiscales). Lo anterior es relevante puesto que la
legislacion vigente en Chile sobre Precios de Transferencia estipula que un
contribuyente debe presentar la Declaracion Jurada (Formulario 1907) si mantiene
operaciones con empresas relacionadas establecidas en paises con regimenes

preferenciales.

Por ultimo, estas reformas introdujeron las nuevas normas de relacion de la letra F
del art. 41, en relacién a los intereses pagados por préstamos entre relacionadas

transfronterizas.
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Directrices en Materia de Precios de Transferencia de la OCDE

El 22 de julio del 2010 se publicaron las Directrices de la OCDE aplicables en
materia de precios de transferencia a empresas multinacionales y administraciones
tributarias, las que nos sefialan el principio de plena competencia, la metodologia
para la determinacion de los PT, el analisis de comparabilidad, los procedimientos
administrativos destinados a evitar y resolver las controversias en materia de PT,
consideraciones aplicables a los activos intangibles, servicios intragrupo, acuerdos

de reparto de costes, reestructuracion de empresas, etc.

Otra regulacién que tiene estrecha relacion con las normas de precios de
transferencia se dio el 24 de diciembre de 2015, cuando el Sl a través de la
Resolucion Exenta N° 110 establece la obligacion de presentar anualmente la
Declaracion Jurada N° 1913, denominada “Declaracion Jurada Anual de
Caracterizacién Tributaria Global”, la cual tiene como propdésito obtener informacion
cualitativa para caracterizar a los grandes contribuyentes, en el marco de la gestion
de cumplimiento tributario. El ultimo dia habil de abril del 2016 las grandes empresas
chilenas presentaron por primera vez el formulario 1913 respecto del afio comercial

2015, que fue producto de adopcion en nuestra legislacion de normas BEPS.

Por otro lado, el 12 de mayo de 2016 el Sl informd, a través de la Circular N° 31,
en virtud de su Plan de Gestion del Cumplimiento Tributario 2016 y en linea con la
OCDE, el plan de accion contra la erosion de la base imponible y el traslado de
beneficios conocido internacionalmente como proyecto BEPS, las sanciones

aplicables conforme a lo dispuesto en el N° 6 del articulo 41 E de la Ley sobre
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Impuesto a la Renta, por la no presentacion del formulario 1907, o por haberse
presentado la Declaracion Jurada de forma erronea, incompleta, extemporanea o

maliciosamente falsa.

A nivel internacional, podemos mencionar que el 5 de octubre de 2015 la OCDE
publicé los reportes finales de lo que se conoce como el Plan de Accion BEPS, que
es el esfuerzo internacional de multiples paises desarrollados a fin de prevenir la

elusién y evasion fiscal, buscando una tributacién justa y razonable en cada pais.

Este plan de accién tiene estrecha relacion con el tema de Precios de Transferencia.

Las normas sobre Precios de Transferencia chilenas antes mencionadas incluyeron
varias medidas relacionadas con BEPS, como la introduccion de normas sobre
sociedades controladas en el exterior y normas de sobreendeudamiento mas
estrictas. Asimismo, con el nuevo formulario 1913 el Sll podra analizar e investigar
las operaciones entre partes relacionadas cuando estas pertenecen a un grupo

empresarial.

Por ultimo, el dia 27 de diciembre del 2016 el Sl publicé la Resoluciéon N° 126 en la
cual se establece la incorporacion de la Declaracion Jurada 1937 “Reporte Pais por
Pais”, en linea con lo dispuesto por la OCDE en el marco del proyecto BEPS, en su

Accion 13.

Principio Arm’s Length

Conocido ademas como el Principio del Operador Independiente o Principio de

Plena Competencia “es el principio aceptado por todos los paises que han basado
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sus legislaciones tributarias de Precios de Transferencia en el modelo propuesto
por la OCDE. Indica que las transacciones que se realicen entre empresas
relacionadas deben tener las mismas condiciones existentes en transacciones

similares, o comparables, realizadas entre empresas independientes”.

Al respecto, podemos sefalar que, la OCDE definio el principio Arm’s Length, en el
modelo de 1979, como “el precio que habrian acordado partes no conexas
implicadas en transacciones iguales o analogas en condiciones iguales o analogas

en el mercado abierto” (OCDE, 1979 en Foscale, Rosello, & Massud, 2013, pag. 6)

Se considera entonces que un ajuste apropiado es obtenido estableciendo las
condiciones de las relaciones comerciales y financieras que se esperaria encontrar
entre empresas independientes en transacciones similares y en circunstancias
similares. Este es el ajuste inicial que debe realizar toda compania para determinar
sus precios de transferencia bajo el principio Arm’s Length. Sin embargo, es posible
que los precios entre partes relacionadas se distorsionen durante la operacion
normal por una o mas de las siguientes causas exdgenas, a saber: (i) presiones
conflictivas gubernamentales; (ii) valuaciones arancelarias; (iii) controles de precios
y de tipo de cambio; y (iv) hechos fortuitos. Como también por causas endogenas,
tales como (i) necesidades de flujo de efectivo dentro del grupo multinacional; (ii)
estrategia para ingresar a nuevos mercados o expandir participacion actual, y (iii)
gerentes presionados por lograr metas, etc. Esto implicara que las compafiias
deben estar constantemente monitoreando sus precios para realizar ajustes
periodicos durante el afo y finales con el objeto de mantener precios o

rentabilidades de plena competencia.
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Hay varias razones que explican por qué los paises miembros y no miembros de la
OCDE han adoptado el principio de plena competencia. Una de las primeras causas
es que este principio ofrece un tratamiento fiscal equitativo para empresas
multinacionales y empresas independientes. Otra causa es porque facilita el
crecimiento del comercio y de las inversiones internacionales al excluir las

consideraciones fiscales de la toma de decisiones econdmicas. (OCDE, 2010)
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CAPITULO II

METODOLOGIA PARA DETERMINAR PRECIOS DE TRANSFERENCIA.

Analisis de Comparabilidad.

Como ya se introdujo en el capitulo anterior la base teérica para la mayoria de los
analisis de precios de transferencia realizados es el principio de la plena
competencia (Arm’s Length), que estipula que las partes relacionadas deben
negociar entre si como si estuvieran tratando con terceros independientes. En
teoria, el principio es casi intuitivo, aunque es discutible si es razonable aplicar el
principio de plena competencia a las empresas que a menudo obtienen su ventaja
competitiva basadas en el nivel de integracién entre sus entidades operativas.
Ademas, en la practica, la aplicacion del principio de la plena competencia enfrenta
dificultades, sobre todo debido a los enormes desafios asociados con la
identificacién de transacciones independientes entre empresas independientes, es
decir terceros que podrian ser comparables a las transacciones entre dos partes

relacionadas dentro de una empresa multinacional.

Debido a esto en muchos analisis de precios de transferencia, se tiene que recurrir
a los llamados métodos basados en los beneficios o utilidad operacional para probar
el principio de la plena competencia, esto por la falta de datos transaccionales
comparables adecuados. Las compaiiias llevan a cabo algunos tipos de analisis de
la relacidn a demostrar, aunque de forma indirecta, para asegurar que la operacién

en cuestion se ha llevado a cabo en condiciones de plena competencia con

20



companiias relacionadas. En este contexto, se utilizan ratios (Indicadores de
rentabilidad) que son vitales para un buen analisis de precios de transferencia. La
eleccion de tales ratios es generalmente regida por la actividad que una entidad esta
desarrollando, es decir, fabricacion, distribucién o servicio, asi como los factores
econdmicos y su rentabilidad. Por ejemplo, para un fabricante la rentabilidad se rige
por la eficiencia con que emplea sus activos operativos, mientras que para una
empresa comercializadora y distribuidora la rentabilidad se rige por el éxito de sus

ventas a los clientes finales.

La eleccidén de estos ratios es muy importante, de hecho, la elecciéon o aplicacidon
errénea de un ratio invalida todo el analisis de precios de transferencia, la empresa
puede suponer que estan realizando transacciones de plena competencia mientras
que en realidad no estan cumpliendo con el standard, desafortunadamente, esta
eleccion no es una tarea facil, un analisis de comparabilidad bien hecho ayuda

mucho, ya que constituye la base para determinar métodos y ratios a aplicar.

Sin embargo, cualquier examen no estara completo sin una comprension clara y
profunda de todos los elementos que deben considerarse en el analisis de
comparabilidad, por lo tanto, revisaremos brevemente las directrices que entrega la
OCDE en este particular, con el objeto de validar cuando es mas conveniente el uso
de métodos basados en ganancias, cuya aplicacion como su nombre lo indica
se basa en el uso de indicadores de beneficios. Ademas, discutir los distintos
indicadores de utilidades que son tipicamente utilizados en un contexto de precios

de transferencia.
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A continuacién, se presenta un breve resumen de las directrices de la OCDE para

aplicar el estandar de plena competencia (Arm’s Length).

La definicion del estandar de precios de plena competencia implica que la aplicacion
de este andlisis significa identificar operaciones no controladas o entre terceros
independientes que sean lo mas parecidas a las transacciones intercompafias que

una multinacional este realizando entre sus afiliadas.

Estas operaciones son comparables si no hay diferencias o las existentes no afectan
significativamente la condicion que se esta evaluando, ejemplo precio o margen, y
si la afectan, es posible realizar ajustes adecuados lo suficientemente precisos para

eliminar los efectos de estas diferencias.

Una empresa independiente para fijar precios evalua cualquier circunstancia o
condicion que pudiera ser econdmicamente relevante, como, por ejemplo:

competencia, calidad, mercado, etc.

Esto es similar a lo que se debe realizar para analizar el grado de comparabilidad

de las operaciones transfronterizas de compaifiias relacionadas.

La importancia de estas condiciones esta dada por su influencia en la determinacién

del precio o margen que se analiza, su importancia también varia dependiendo de

las caracteristicas de las operaciones y métodos que se utilicen.
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Para mayor claridad se exponen a continuacion los principales factores a considerar

en un analisis de comparabilidad.

A. Caracteristicas de los bienes (tangibles o intangibles) o servicios:

-Es un analisis de precios o margen de utilidades.

-En bienes tangibles (calidad, cantidad, exclusividad, etc.)

-En servicios (calidad, duracién, complejidad, etc.)

-En intangibles (si son marcas, patentes, formulas, know how, derechos de llave,

forma de explotacién, etc.)

B. Analisis funcional.

Normalmente en las relaciones comerciales entre dos partes independientes, los
pagos reflejan las funciones que cada empresa realiza tomando en consideracién
activos utilizados, riesgos asumidos y funciones realizadas. Esto significa que para
nuestro analisis de comparabilidad deben tenerse presente las actividades
econdmicas realizadas y las responsabilidades asumidas por las empresas que
estan siendo objeto del analisis. Ejemplo, si se trata de empresas manufactureras,
de ensamble o maquila, si tienen investigacidn y desarrollo, si se trata de servicios,

compras, distribucion, marketing, publicidad, transporte, finanzas y administracion.
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Muy importante es considerar la frecuencia, naturaleza y valor de las actividades
que cada empresa realiza para determinar su significacion econémica. Que tipos de
activos tangibles e intangibles maneja, por ejemplo: productos técnicos, patentes,
etc. Si han asumido riesgos importantes que impliquen mayor rentabilidad y la
realidad econémica de ellos versus los contratos.

Los riesgos se suelen asignar a la parte que tiene mayor control relativo sobre ellos

y las compafias deberian definir estrategias de negocios para administrarlos.

El otro factor importante a la hora de determinar comparables es la caracterizacion
de las filiales, que podrian ser:

-Compaiiias de ventas (Revendedoras o distribuidoras y comisionistas).
-Maquiladoras

-Fabricante simple

-Fabricante intermedio

-Ensamblador de bajo riesgo

-Fabricante llave en mano

-Fabricante completo

A mayor cantidad de funciones, riesgo y activos de las compafias mas alta es la

rentabilidad exigida.

C. Términos contractuales.
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Las companias establecen contratos donde implicita o explicitamente se distribuyen
y asignan responsabilidades, riesgos Yy beneficios de las operaciones
transfronterizas. Ademas, las politicas de precios y realidad econémica deben estar
en acuerdo con estos contratos para que sirvan de medios de prueba ante

eventuales fiscalizaciones.

D. Circunstancias Econdmicas

Debe tratarse de mercados comparables, sino lo son, las directrices de la OCDE
recomiendan identificar el mercado o mercados relevantes tomando en
consideracidon bienes o servicios sustitutos disponibles. Las caracteristicas de
mercado que debieran considerarse son:

-Ubicacién geografica

-Tamano

-Grado de competencia

-Posiciones competitivas relativas de compradores y vendedores

-Disponibilidad de productos o servicios sustitutos

-Niveles de oferta y demanda

-Poder de compra del consumidor

-Naturaleza y magnitud de regulaciones

-Costos de produccion (terrenos, mano de obra y capital) y de transporte

-Mercado mayorista o minorista

-Epoca de las transacciones y ciclo del producto o servicio
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E. Estrategias de negocios

Debemos considerar las estrategias de acuerdo a la posicion competitiva, ventajas
comparativas, asociaciones estratégicas, innovacion, desarrollo de nuevos
productos y servicios, grado de diversificacion, aversion al riesgo, evaluacion de
cambios politicos, tributarios y laborales. La amplitud de estas estrategias y su
temporalidad también son factores que pueden influir a la hora de determinar

comparables de mercado.

La penetraciéon de nuevos mercados, el aumento de participacion o incluso la
defensa de la posicion competitiva pueden llevar a una empresa a incurrir en
mayores costos de publicidad, cobrar precios mas bajos, mejorar la calidad de los
bienes o servicios, prestar servicios adicionales de postventa, etc., todo esto puede

afectar los precios 0 margenes de la comparada y las comparables.

Tal como los otros factores se debe evaluar la consistencia entre la estrategia
declarada y la realidad de las operaciones llevadas a cabo y obviamente comparar
si estas estrategias son usadas por empresas independientes para lograr sus

objetivos financieros.
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Proceso de Selecciéon de Comparables de Mercado.

En la practica las companiias se apoyan de sitios especializados como Osiris, Orbis
BVD y otros para conseguir informacién para sus estudios de comparabilidad. En
estos sitios encuentra informacién de muchas compafias publicas donde pueden
seleccionar una lista de posibles evaluaciones comparativas en relacion con sus

operaciones y resultados.

A fin de determinar las evaluaciones comparativas apropiadas y que reflejen de la
mejor forma las operaciones de la compafiia evaluada se identifican un numero
relevante de companias que desempenan funciones similares y cuya clasificacién
se encuentra relacionada con la compainiia evaluada. Para ello se hace uso de sitios
especializados en los cuales se ingresa un criterio y aparecen potenciales

companfias a evaluar.

Luego de identificar a los rubros que mas se equiparan con las operaciones
comerciales de la compaiia evaluada, se busca dentro de bases de datos
mundiales el requerimiento de que las compafias estén ubicadas en una regidn
similar a la compafia evaluada con esto se obtiene un listado de evaluaciones

comparativas potenciales.

Para ser aceptada como compafiia comparable las compainias deben satisfacer
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algunos criterios tales como los siguientes:

a)

Las compafiias necesitan estar ubicadas en la regién del mundo donde esta

ubicada la compania evaluada.

Las companiias deben contar con margen de utilidad promedio positivo en los
tres ultimos afos combinados. Margenes operativos negativos podrian
indicar que una compafia podria estar experimentando dificultades

financieras u operativas anormales.

Los datos financieros deben estar disponibles para los ultimos tres afos.
Contar con tres afios de datos versus solamente uno o dos afos de datos,
ofrece una medida mas precisa de los margenes operativos. Adicionalmente,
asegurar que una compafia se encuentra en operaciones durante por lo
menos los ultimos tres afos, limita el efecto de los margenes operativos

subnormales de compaiias que recién se inician.

d) Las compaiias deben tener operaciones similares a la compafia evaluada.

Las compafiias que no cumplen con estos criterios van siendo rechazadas

disminuyendo el numero de compaiiias de evaluacion comparativa potencial.

Después de realizar este filtro se examinan mas en detalle las funciones

desempefadas por estas potenciales comparables y vuelven a eliminarse otras
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compafias que habian pasado el filtro anterior pero que a nivel de detalle de
funciones, riesgos y activos, ya no son tan semejantes a la compafiia evaluada.
Para realizar este analisis mas detallado se hace uso de muchos otros recursos, de
las paginas web corporativas de las compaiiias y de sitios web especializados

como: Business.com, Hoover’s y Mergent online.

Este ultimo paso de busqueda descarta otras compafias y deja finalmente el listado
de companias aceptadas que se utilizan para evaluar si las rentabilidades o precios
de la compainiia evaluada son o no de plena competencia. Como documentacion se
dejan archivos y tablas con todas las potenciales companias analizadas y las

razones de su exclusion o inclusion dentro de las comparables aceptadas.

En todos los pasos para determinar definitivamente a las compafias comparables,
los factores de comparabilidad que se indican en las guias de la OCDE son vitales,
ya que representan la practica internacional en materia de precios de transferencia,
si el propdsito es realizar un analisis que permita determinar los precios, valores o

rentabilidades normales de mercado.

Para la determinacion del precio o rentabilidad, monto de la contraprestacion o
margen de utilidad que habria sido utilizado entre partes independientes, en
transacciones comparables, una vez seleccionada las comparable se elige el
método mas apropiado, estos métodos en Chile son uno de los sefialados en el N°2
de la letra E del articulo 41 de la LIR que recoge los métodos recomendados por la

OCDE, a continuacion se debera obtener un rango de precios, monto de
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contraprestaciones o margenes de utilidad cuando existan dos o0 mas operaciones

comparables.

Si el valor convenido entre las partes vinculadas se encuentra dentro del referido
rango, aquél se considerara como pactado a valor de mercado. Si, por el contrario,
el valor convenido se encontrara fuera del rango la compania debera ajustar al valor
de mercado que mejor represente sus funciones, activos y riesgos,
conservadoramente para muchas compafiias el valor de mercado sera la mediana
de dicho rango. El rango sera calculado mediante la aplicacion del método

interquartil (OCDE, 2010).

Rango Arm's Length.

Dado que la aplicaciéon de los métodos de precios de transferencia no es una
ciencia, la aplicacion de la normativa contenida en las Directrices puede generar un
rango de valores, todos los cuales pueden ser igualmente fiables (conforme a los
factores de comparabilidad antes explicados). La regla general consiste en que, si
los precios cobrados entre partes relacionadas se encuentran dentro del rango
determinado usando como base los comparables utilizados por la autoridad

tributaria, no deberia realizarse ningun ajuste.

Al respecto, pueden surgir problemas practicos en el caso que un contribuyente se
encuentre fuera del rango, porque no se sabe a qué lugar preciso (parte inferior,
media o alta) del rango debe ajustarse el precio. Esta problematica, ha sido
abordada por ejemplo en Estados Unidos, donde se establece la aplicacién de

normas estadisticas al rango, bajo el principio denominado interquartil, consistente
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en la exclusién del cuarto mas alto y mas bajo de los precios contemplados en el
rango, siempre que todos los precios cumplan con similares estandares de
comparabilidad. Una vez determinado el rango, si el precio se encuentra fuera de

dichos parametros, se ajusta al punto porcentual cincuenta.

Métodos de Precios de Transferencia.

En el art 41 letra E, numero 2 de la LIR se recoge la definicion de los métodos de

precios de transferencia aceptados en Chile.

La ley faculta al Sll para impugnar los precios, valores o rentabilidades respectivos
que un contribuyente aplica en sus operaciones con partes relacionadas, si se han
efectuado a precios, valores o considerando rentabilidades normales de mercado,

que no se hayan calculado segun alguno de los siguientes métodos:

A. Método de Precio Comparable no Controlado: aquel que consiste en

determinar el precio o valor normal de mercado de los bienes o servicios,
considerando el que haya o habrian pactado partes independientes en

operaciones y circunstancias comparables.

B. Método de Precio de Reventa: Consiste en determinar el precio o valor

normal de mercado de los bienes o servicios, considerando el precio o valor
a que tales bienes o servicios son posteriormente revendidos o prestados por

el adquirente a partes independientes. Para estos efectos, se debera deducir
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del precio o valor de reventa o prestacion, el margen de utilidad bruta que se
haya o habria obtenido por un revendedor o prestador en operaciones y
circunstancias comparables entre partes independientes. EI margen de
utilidad bruta se determinara dividiendo la utilidad bruta por las ventas de
bienes o prestacion de servicios en operaciones entre partes independientes.
Por su parte, la utilidad bruta se determinara deduciendo de los ingresos por
ventas o servicios en operaciones entre partes independientes, los costos de

ventas del bien o servicio.

. Método de Costo mas Margen: Consiste en determinar el precio o valor

normal de mercado de bienes y servicios que un proveedor transfiere a una
parte relacionada, a partir de sumar a los costos directos e indirectos de
produccion, sin incluir gastos generales ni otros de caracter operacional,
incurridos por tal proveedor, un margen de utilidad sobre dichos costos que
se haya o habria obtenido entre partes independientes en operaciones y
circunstancias comparables. El margen de utilidad sobre costos se
determinara dividiendo la utilidad bruta de las operaciones entre partes
independientes por su respectivo costo de venta o prestacién de servicios.
Por su parte, la utilidad bruta se determinara deduciendo de los ingresos

obtenidos de operaciones entre partes independientes, sus costos directos e
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indirectos de produccion, transformacion, fabricacidén y similares, sin incluir

gastos generales ni otros de caracter operacional.

. Método de Divisién de Utilidades: Consiste en determinar la utilidad que

corresponde a cada parte en las operaciones respectivas, mediante la
distribucién entre ellas de la suma total de las utilidades obtenidas en tales
operaciones. Para estos efectos, se distribuira entre las partes dicha utilidad
total, sobre la base de la distribucién de utilidades que haya o habrian
acordado u obtenido partes independientes en operaciones y circunstancias

comparables.

Método Transaccional de Margenes Netos: Consiste en determinar el

margen neto de utilidades que corresponde a cada una de las partes en las
transacciones u operaciones de que se trate, tomando como base el que
hubiesen obtenido partes independientes en operaciones y circunstancias
comparables. Para estos efectos, se utilizaran indicadores operacionales de
rentabilidad o margenes basados en el rendimiento de activos, margenes

sobre costos o ingresos por ventas, u otros que resulten razonables, y

Métodos residuales: Cuando atendidas las caracteristicas y circunstancias

del caso no sea posible aplicar alguno de los métodos mencionados
precedentemente, el contribuyente podra determinar los precios o valores de
sus operaciones utilizando otros métodos que razonablemente permitan

determinar o estimar los precios o valores normales de mercado que haya o
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habrian acordado partes independientes en operaciones y circunstancias
comparables. En tales casos calificados el contribuyente debera justificar que
las caracteristicas y circunstancias especiales de las operaciones no

permiten aplicar los métodos precedentes.

El contribuyente debera emplear el método mas apropiado considerando las
caracteristicas y circunstancias del caso en particular. Para estos efectos, se
deberan tener en consideracién las ventajas y desventajas de cada método; la
aplicabilidad de los métodos en relacion al tipo de operaciones y a las circunstancias
del caso; la disponibilidad de informacién relevante; la existencia de operaciones
comparables y de rangos y ajustes de comparabilidad (Ministerio de Hacienda,

2017)

Estudio de Precios de Transferencia.

Es el resultado en forma de reporte escrito de la constancia de haber realizado el
analisis de comparabilidad y eleccién del método mas adecuado a la realidad de la
compainiia analizada y que sirve de soporte de que sus precios o rentabilidades son

de mercado o libre competencia.

Para efectos del objetivo de este trabajo consideramos que el método del margen
neto transaccional es uno de los de mayor aplicacion, es el mas adecuado para
mostrar como se realiza el proceso de ajustes a rentabilidades de plena

competencia y sus efectos legales y tributarios.
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Por qué Método del Margen Neto Transaccional (TNMM).

El método del margen neto transaccional atribuye a las operaciones relacionadas el
resultado neto, calculado sobre costos, ventas o la medida que resulte mas
adecuada en funcién de las caracteristicas de las operaciones, que el contribuyente
0, en su caso, terceros habrian obtenido en operaciones idénticas o similares
realizadas entre partes independientes, efectuando, cuando sea preciso, las
correcciones necesarias para obtener la equivalencia y considerar las

particularidades de las operaciones.

El método estudia el resultado neto que deberia obtenerse en una operacion
vinculada en relacion con una base apropiada que puede ser costos, ventas, activos
u otras férmulas de calculo para llegar al precio de libre competencia. Este estudio
debe ser comparativo con el que se derive del analisis de operaciones no vinculadas
del propio contribuyente o, en su defecto, de terceros independientes. En este
método también pueden efectuarse ajustes o correcciones derivadas de la
existencia de factores que influyen en el beneficio empresarial y que no son

consecuencia de la existencia de vinculacion.

De ello se deriva que cuando las caracteristicas de las empresas comparadas
repercutan significativamente sobre los margenes netos utilizados, no seria
adecuado aplicar el margen neto de la operacion sin practicar los ajustes necesarios

para compensar sus diferencias. Este método ofrece la ventaja de que a través de
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la informacién proporcionada por bases de datos sobre informacion econdmica y
financiera se puede obtener informacién de terceros, bases de datos que pueden
ser utilizadas para estos efectos son: Osiris, Orbis y BVD. La utilizacién de estas
bases de datos debera tener en cuenta los diferentes ambitos territoriales de las

empresas incluidas.

Sobre las operaciones similares que permitan conocer el beneficio neto que los
terceros obtienen en estas operaciones, el método también permite la utilizacion de
datos agregados de un conjunto de operaciones comparables, incluso, de los datos
medios de empresas comparables en la medida que se haya realizado previamente
un adecuado analisis de las funciones desarrolladas, los activos empleados, los
riesgos asumidos y del grado de homologabilidad de las contabilidades de
empresas consideradas. Las Directrices de la OCDE exigen llevar a cabo un analisis
de comparabilidad sobre las transacciones mientras que la informacion suele
referirse a las empresas. Sin embargo, admiten la agregacion de transacciones
cuando las compaiiias realicen funciones similares siempre que no exista una mejor

alternativa.
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CAPITULO Il

FUERZA VINCULANTE DE LAS DIRECTRICES DE LA OCDE APLICABLES EN

MATERIA DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA A EMPRESAS

MULTINACIONALES Y ADMINISTRACIONES TRIBUTARIAS EN EL TEMA DE

AUTO-AJUSTES.

La Organizacién para la Cooperacion y el Desarrollo Econdmicos (OCDE) fue
fundada en 1961 y agrupa a 35 paises miembros, entre ellos Chile, y su mision es
promover politicas que mejoren el bienestar econdmico y social de las personas

alrededor del mundo.

Sus objetivos y funciones son apoyar el crecimiento econdmico sostenible,
promover el empleo, mejorar los estandares de vida, mantener la estabilidad
financiera, colaborar con el desarrollo econémico de otros paises y contribuir al

crecimiento del comercio mundial.

Chile es miembro pleno de la OCDE desde marzo del aio 2010 y las directrices de
la OCDE aplicables en materia de precios de transferencia a empresas
multinacionales y administraciones tributarias fueron publicadas en julio del 2010 y

recogen los principios internacionalmente aceptados sobre precios de transferencia.

Su fuerza vinculante o valor normativo se establece en el prefacio, parrafo 16 de las

Directrices que senala: “Se insta a los paises miembros de la OCDE a que sigan
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estas Directrices en sus practicas internas sobre precios de transferencia, y a los
contribuyentes a que las sigan al valorar, a efectos fiscales, si sus precios de
transferencia satisfacen el principio de plena competencia. Se invita a las
administraciones tributarias a que tengan en cuenta el criterio comercial del
contribuyente al proceder a la comprobacion de la aplicacion del principio de plena
competencia, y a desarrollar sus analisis de precios de transferencia desde esta

perspectiva” (OCDE, 2010, p. 26).

La normativa de la OCDE respecto de esta materia proporciona una guia tanto para
las empresas como para las autoridades fiscales, presentando una serie de
indicaciones y sugerencias para determinar si los precios asignados entre partes
relacionadas que son residentes de diferentes paises guardan relacion respecto a
aquellos cobrados entre partes independientes siguiendo el estandar denominado
arms length. El objetivo principal de esta normativa es que cada pais reciba una

justa participacion en la base imponible de las empresas multinacionales.

El Glosario de las Directrices define los siguientes tipos de ajustes:

Ajuste compensatorio: ajuste en el cual el contribuyente declara un precio de
transferencia a efectos tributarios que, en su opinion, constituye un precio de plena
competencia en el marco de una operacién vinculada, aunque dicho precio difiera
del importe realmente cargado entre las empresas asociadas. Este ajuste se realiza

antes de la presentacion de la declaracion. Lo que se denominara auto-ajuste.

Ajuste correlativo: ajuste de la deuda tributaria de la empresa asociada establecida

en una segunda jurisdiccion fiscal, practicado por la administracion tributaria de esa
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jurisdiccion tras el ajuste primario realizado por la administracién tributaria de la
primera jurisdiccion, con el fin de distribuir coherentemente los beneficios entre los

dos paises.

Ajuste primario: ajuste de los beneficios imponibles de una sociedad realizado por
una administracion tributaria de una primera jurisdiccion, en virtud de la aplicaciéon
del principio de plena competencia, a operaciones en las que participa una empresa

asociada de una segunda jurisdiccion tributaria.

Ajuste secundario: ajuste que resulta de la aplicacion de un impuesto a una

operacion secundaria.

Al menos un pais miembro de la OCDE ha establecido un procedimiento que puede
reducir la necesidad de los ajustes primarios; este mecanismo consiste en autorizar
al contribuyente a declarar, con fines tributarios, un precio de transferencia que
estime conforme con el precio de plena competencia para una operacion vinculada,
aun si este precio es diferente del efectivamente cargado entre las dos empresas
asociadas. Este ajuste, denominado en ocasiones "ajuste compensatorio”, se
realiza antes de presentar la declaracion tributaria. Los ajustes compensatorios
pueden facilitar la declaracién de la renta imponible por los contribuyentes de
acuerdo con el principio de plena competencia, admitiendo que la informacién sobre
operaciones comparables no vinculadas puede no estar disponible en el momento
en que las empresas asociadas establecen los precios de sus operaciones
vinculadas. En consecuencia, con la finalidad de declarar correctamente el

impuesto, el contribuyente estaria autorizado a realizar un ajuste compensatorio que
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contabilizara la diferencia entre el precio de plena competencia y el precio

efectivamente registrado en sus documentos contables.

Sin embargo, la mayor parte de los paises miembros de la OCDE no admite los
ajustes compensatorios, basandose en que la declaracion tributaria debe reflejar las
operaciones reales. Si los ajustes compensatorios estan autorizados (o son
obligatorios) en el pais de una empresa asociada, pero no lo estan en el pais de la
otra empresa asociada, puede producirse doble imposicién porque no sera posible
un ajuste correlativo a falta de un ajuste primario. Puede recurrirse al procedimiento
amistoso para resolver las dificultades planteadas por los ajustes compensatorios,
y se insta a las autoridades competentes a que hagan lo posible para resolver toda
doble imposicién que pudiera derivarse de las diferencias de criterios de los paises

respecto de los ajustes practicados al final del ejercicio. (OCDE, 2010, p. 170)

El auto ajuste se puede producir por riesgos econdmicos o por cambios en el valor
de la moneda extranjera y permite a las empresas relacionadas llegar a la

rentabilidad de mercado.

Si el precio o el margen de la operacion bajo analisis se encontrare dentro del rango
de plena competencia y de acuerdo al estudio de P.T. ni el contribuyente ni la

administracion tributaria deben realizar ajustes.

Nuestra norma no aclara cual deberia ser la actitud del contribuyente si es €l mismo,
al realizar el analisis anual de precios de transferencia, quien detecta la necesidad
del ajuste. En tal situacion, en nuestra opinion, procedera a ajustar adecuadamente

la renta liquida imponible para incorporar el efecto sefialado. El Sll parece haber
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llegado a la misma conclusion ya que, entre la informacion especifica que la
Resolucién N° 14 del 31 de enero de 2013 solicita al declarante un ajuste lo que

denomina “Ajuste de precios de transferencia”. Dice al respecto:

“En la columna “Ajuste de precios de transferencia” se debera informar, en pesos
chilenos, el monto total registrado en la contabilidad, con signo negativo en caso de
corresponder a un costo o gasto, o en la determinacion de la Renta Liquida
Imponible, con signo negativo en caso de corresponder a una deduccion, originado
en un ajuste de precios de transferencia. En caso de no existir ajuste, este campo

debera ser cero. (Eguia, 2013, p. 30)
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CAPITULO IV

DERECHO COMPARADO EN LATINOAMERICA SOBRE LOS AUTO-AJUSTES

EN MATERIA DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA

Bolivia

La Administracion Tributaria puede realizar la comprobacion y ajustes,
considerando la determinacion realizada por el contribuyente, informacién
declarada y presentada mediante formulario electrénico 601 correspondiente a la
Declaracion Jurada Informativa de Operaciones con partes Vinculantes y el Estudio

de Precios de Transferencia-EPT. (Diaz, 2016, p. 36)

Colombia:

Se da un ajuste unilateral, es decir, un ajuste realizado unicamente al contribuyente
del impuesto sobre la renta y complementario, sin especificar que la vinculada, con
la que realizd operaciones el contribuyente, tiene que ajustarse a la mediana, en

caso de no cumplir con el principio de plena competencia. (Diaz, 2016, p. 90)

Ecuador:

Se habla de ajuste unilateral, de esta forma el contribuyente que se encuentra fuera
del rango de plena competencia debera ajustarse a la mediana de dicho rango.

(Eguia, 2013, p. 139)

Peru:
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Cuando el contribuyente determina en su analisis que las transacciones con partes
relacionadas no cumplen con el principio de plena competencia, y por lo tanto el
contribuyente ajusta estos valores a la mediana del rango intercuartil. El
contribuyente hace este ajuste en el momento de la liquidacién anual del impuesto

sobre la renta. (Eguia, 2013, p. 316)

En los demas paises analizados Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras y
Panama solo se contemplan los ajustes realizados por la Administracion Tributaria
y en Nicaragua no se definen regulaciones en lo referente a ajustes derivados del

analisis de P.T. (Eguia, 2013)
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CONCLUSIONES

La falta de normas o instrucciones del Servicio de Impuestos Internos respecto a los
auto-ajustes a precios de transferencia que realizan las empresas para ajustarse al
Estudio de Precios de Transferencia produce en los contribuyentes incertidumbre
juridica.

Esta incertidumbre se ha visto mitigada pero no solucionada porque el Servicio de
Impuestos Internos conoce de esta practica e indirectamente la ha validado con el
requerimiento de la declaracion de los ajustes en la declaracion jurada 1907 sobre
precios de transferencia.

De todos modos, hasta que no haya legislacidon especifica o el Servicio de
Impuestos Internos no emita instrucciones oficiales al respecto las compafias
estaran haciendo los ajustes bajo el supuesto de que seran aceptados si son para
ajustar los precios de transferencia al valor de mercado.

Creemos que para estar en mejores condiciones de validar este ajuste ante el
Servicio de Impuestos Internos en una eventual fiscalizacion el contribuyente
deberia ser capaz de cumplir con los siguientes requisitos:

 Haber presentado las declaraciones normales o complementarias
contemplando el ajuste realizado. (DDJJ 1907 y 1913).

* Obtener la informacién o documentos que demuestren que la transaccion
entre compafnias relacionadas se pacté como entre partes independientes en
operaciones comparables.

* Mantener evidencia en la que se explique la consistencia o inconsistencia de
la aplicaciéon de la metodologia de precios de transferencia y la busqueda de
operaciones o compafiias comparables.

* Obtener y conservar la documentacion en la que se demuestre que con la
realizaciéon del ajuste la transaccion entre compafias relacionadas se
encuentra pactada a precios de mercado.

« Mantener y reconocer en la contabilidad el ajuste y disponer de los
documentos de respaldo. (Factura o nota de crédito).

* Acreditar que la parte relacionada con la que se celebr6 el ajuste haya
aumentado o disminuido su rentabilidad en valores equivalentes pero
inversos a la compania que efectud el ajuste en Chile.
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Realizar estos ajustes en el periodo en que efectivamente fueron reconocidas
las operaciones que los originaron.

Nuestro pais al ser miembro pleno de la OCDE desde el afio 2010 recoge los
principios internacionalmente aceptados sobre P.T., en particular los
contenidos en las Guias de P.T. de la OCDE.

La OCDE trata el auto ajuste como ajuste compensatorio.

Al analizar la legislacion comparada en Latinoamérica nos damos cuenta de
que la mayoria de los paises no contemplan dentro de su normativa tributaria
el tema de los auto-ajustes, salvo Peru, Colombia, Ecuador y Bolivia.

El auto-ajuste al ser un tema no regulado en nuestra legislacion deja un vacio
legal que los contribuyentes usan para realizar los ajustes necesarios para
cumplir con el precio de mercado.
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